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内容概要

公路运输是物流领域最为重要的一个行业。
本书在相关理论的基础上，总结出了实际工作中的经验，分七章，分别详细说明了销售管理、物流管
理、车队管理、安全管理和财务工作。
比较全面和系统地对公路运输企业的经营管理进行了阐述。
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作者简介

邓汝春，运输经济师，物流师。
先后任职于多家集团企业的物流中心，从事运输规划与设计、车队运输管理等工作，对于运输管理有
较丰富的实践经验。
先后出版过《运输与配送》、《供应链管理》、《冷链物流》等多部专业性著作。
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