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内容概要

　　算命师的超级骗术！
察言观色的识人宝典！
洞察先机的决胜秘技！
瞬间获得信任的秘密手段！
贯穿了人类历史的神奇经验！
⋯⋯
　　是的！
这就是冷读术！
让你立于不败之地的冷渎术！
让你成为标准城府达人的冷读术！

　　赶快来学习《一点就通的冷读术——社交中的新学问》吧！
让你纵横职场所向披靡的神奇秘笈就在这里！
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章节摘录

版权页：   插图：    大部分人都有同样的毛病，那就是“话匣子打开了就关不上”，即使对于内向的
人这句断语也同样有效。
要不然就是不说，一旦开始说那就是滔滔不绝停也停不住了。
 所以上文中提到的善于倾听不仅可以博得好感，还可以在谈话中探寻出对方的心理倾向和底限，为后
面的谈判做好准备，以便自己发言时可以有的放矢。
 警察审讯犯人时也有这种情况，嫌疑人不想开口的时候死活也不开口，而一旦打破了他们的心理底线
，撬开了他的嘴巴，那就像竹筒倒豆子一样，把很久以前的旧账也能给供出来，很多陈年旧案就是这
样侦破的。
 这种情况在嫌疑犯身上一般用“精神崩溃”来形容，发生在常人身上用“精神宣泄”来形容，其实本
质上都是对内心压力的一种释放。
 所谓“酒逢知己干杯少，话不投机半句多”。
通过上述倾听、附和、赞同、求教、模仿等技巧的辅助，对方能够对你长篇大论的倾诉，那就表示基
本上已经对你放松了警惕，这个时候你要做的就是。
让他随便说”。
 这时候，你只要随着他的话题，在附和的时候加以适当的引导，基本就能得到你想要的答案。
例如向属下打探他们领导负责的投标内幕，就引导他宣泄工作中的种种不快，然后向你想要的答案靠
近： “你这么辛苦，经理一定不会亏待你吧？
” “唉，别提了，他吃肉连汤都不给我们留。
” “不会吧？
你们经理赚了那么多钱也没想着你们？
这次投标他一定也会动手脚吧？
” “这次投标啊，我告诉你，其实⋯⋯” 不要以为上了酒桌只是吃好喝好那么简单，诸如此类“顺
竿子而上”的谈话中往往能获得很多重要的秘密。
 二、 “互补原则”的秘密 巴尔扎克曾经说过：“在各种孤独中间，人最怕精神上的孤独。
”鲁迅先生也曾经感叹道：“人生得一知己足矣。
”可见如此睿智的人们依然渴望着被人理解和认同。
 其实每一个人都是这样，“你真是太了解我了”这句话往往是一段坚定的友谊或爱情的开端；“你根
本就不理解我”则是家庭危机和感情破裂的预警信号。
 所以在交际过程中，一旦你能抓住“人人都渴望知己”这个心理现象，打开一个人的心扉将成为一件
很容易的事情。
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媒体关注与评论

搞笑但是很严肃，诙谐的语言和对白总是让人忍俊不禁。
  ——书评人，图书策划人，作家，方模启先生力荐
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编辑推荐

《一点就通的冷读术:社交中的新学问》通俗易懂的冷读术知识隆重登场了！
瞬间获得信任读懂他人的神奇天书！
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