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内容概要

在本书中的每一个章节中都包含着前所未有的震撼人心的观点，它的终极目标就是揭开隐藏在表象下
的真实世界。
书中几乎每个观点都令我们觉得不可思议，但事实就是这样的！
    《人脉潜规则》用另一种眼光探索我们周围日常事物背后的真实世界：在职场中一个员工真甘愿付
出？
在商场中个人会为己之利不择手段？
在爱情当中一个男人真的愿意为女友花钱？
对朋友感情投资日后就一定会有回报吗？
通过对这些观点巧妙分析，作者得出了种种令人跌破眼镜的结论。
他将教会你如何用人脉分析你所看到的世界；他将会告诉你：真实的世界原来是这样的⋯⋯    《人脉
潜规则》可以帮助人们打破传统智慧的束缚，揭开隐藏在表象之下的真实世界，发现事物的本来面目
。
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第一章  Office新新人脉论  1.送礼难道没有目的吗？
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  4.员工的付出，真的是自愿吗？
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越差劲  11.吃不开不代表就是弱者  12.虚荣心强的人或许更能吃得开  13.你最好的同事往往和你“唱反
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生意  9.“暴发户”的人脉世界更有看头  10.人缘好，白手也能起家  11.垄断市场，垄断人脉  12.感情沟
通，越陷越深  13.积极参加培训的大多是为了扩大“人脉圈”第三章  君子之交“淡如水”  1.表面上的
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实现吗？
  2.朋友妻不可欺？
  3.包办婚婚姻人脉也有错  4.人脉也有可能向“钱”看  5.人缘好，生活未必也好  6.“恶人”反有“好
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  7.手机的爱好与人脉有关系吗？
  8.人脉跟着感受、时间走  9.人脉就是成功的垫脚石  10.世界上最脆弱的也许是人脉
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