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内容概要

　　《微小致富篇》为《微型小说超人气读本》之“致富篇”，由微型小说选刊杂志社选编，本丛书
编选了《微型小说选刊》杂志创刊二十五年来的优秀作品。
　　本册包括了千万富翁的秘密、道德量化法、把木梳卖给和尚、一面白墙、海水的世界、帮仇人赚
钱、高粱秸门帘、老和尚炒股、百万富翁培训班、百万身价的人、与两百个美女约会、跳楼价、失信
的种子、致富秘诀、富商与乞丐、名牌的诞生等66篇精彩关于“致富”话题的微型小说。
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千万富翁的秘密道德量化法把木梳卖给和尚一面白墙海水的世界帮仇人赚钱高粱秸门帘老和尚炒股百
万富翁培训班百万身价的人与两百个美女约会跳楼价失信的种子致富秘诀富商与乞丐名牌的诞生卖脸
奇遇命运一个儒商的诞生诚实的推销员书摊·茶摊高手“金砖”的秘密朋友借钱笨男孩与纽扣魔高一
丈茶楼女侍旧瓷瓶美丽的误会财富泡泡糖赵二狗发财记创业的耐心鸭子的故事不败的秘密教授与木匠
给电扇换件漂亮外套眼光与财富一个推销员的成功之路点金石买的不如卖的精财富乞丐碗好印象水果
支撑一条小鱼谢谢你辞退了我陈有财种钱生命中的贵人厨娘咸菜水香礼品回收店始末同行是冤家南方
人与北方人成功的奥秘经营的布袋诚信专卖店赚与赔世纪馒头向富士山撒咖喱粉想进鱼缸还是想入湖
泊先赚朋友后赚钱瓶子里的尊严测谎面馆最真诚的甩卖
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章节摘录

　　道德量化法　　富翁的儿子与朋友做生意，被骗了。
富翁的儿子很懊恼。
他说，我没想到他是那种人，我们曾相处那么好。
富翁安慰了儿子，并告诫儿子，人都有自己的道德底线呀，当外在的诱惑突破了他的道德底线，他就
会颠覆传统的道德准则啦。
　　儿子听后，仍一脸迷惑。
　　富翁说，我们不妨做个实验吧。
儿子点点头。
　　富翁领着儿子找到了商人甲。
甲的门面房不大，甲正悠闲地喝着茶。
富翁取得了甲的初步信任，富翁说，我有一批货想和你合作，你卖不卖？
商人甲骨碌碌转了转眼珠子，一脸狐疑。
富翁说，你卖了货再给我钱，反正跑了和尚跑不了庙。
富翁装作放心的样子，瞥了一眼甲租来的这套门面房。
　　生意谈成了。
富翁放了1万元钱的货在甲的店里。
　　富翁又领着儿子找到了商人乙。
乙的门面房稍大，乙正悠闲地喝着茶。
富翁取得了乙的初步信任，富翁说，我有一批货想和你合作，你卖不卖？
商人乙骨碌碌转了转眼珠子，一脸狐疑。
富翁说，你卖了货再给我钱，反正跑了和尚跑不了庙。
富翁装作放心的样子，瞥了一眼乙租来的这套门面房。
　　生意谈成了。
富翁放了1万元钱的货在乙的店里。
　　富翁还领着儿子找到了商人丙。
丙的门面房更大⋯⋯最后富翁还是放了1万元钱的货在丙的店里。
　　儿子怀疑，说，连个正式的手续都没有，把货放他们那儿，他们会赖账。
富翁笑笑，没回答儿子。
　　一月后，商人丙率先来找富翁，丙的铺子大，周转得快。
丙还了货款，并提出要从富翁这儿进更多的货。
　　陆续，商人乙、商人甲都来还了货款，无一例外都要求从富翁这儿进更多的货。
富翁不为所动，每人只给了3万元的货。
儿子说，他们还是蛮讲信用的，应该多给他们货呢。
富翁依然只是笑笑。
　　又一个月后，商人丙率先来还钱了’提出要进更多的货。
　　随后，商人乙也来了，也提出要进更多的货。
　　商人甲却没来。
　　儿子很惊诧。
富翁不慌不忙，领着儿子到了甲的店铺，却已是人去屋空。
儿子说，他真不讲信用。
富翁没说什么。
　　这回，富翁给了商人丙和商人乙各5万元的货。
儿子说，他们还是蛮讲信用的，应该多给。
富翁笑而不语。
　　再过了一个月，商人丙率先来还钱了，还提出要进更多的货。
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　　商人乙却没有来。
　　富翁领着儿子到了商人乙的铺子，却已是人去屋空。
儿子很惊讶，说，他怎么这么不讲诚信呢？
看来，只有商人丙到底是做大买卖的，可靠！
　　富翁赊给商人丙8万元的货。
一月后，丙按时还钱。
　　富翁赊给商人丙15万元的货。
一月后，丙按时还钱。
　　富翁赊给商人丙30万元的货。
一月后，丙却没来还钱。
　　儿子说，丙一定有特殊原因，他这么讲诚信的人怎会不来呢？
富翁不声不响，领着儿子到了商人丙的铺子，却已是人去屋空。
儿子更惊讶了，说，人怎么这样呢？
　　富翁说，我把人的道德底线都量化成了数字，你该明白了吧？
儿子一拍脑袋，大悟。
商人甲的道德底线是3万元；商人乙的道德底线是5万元；商人丙相对还是诚信的，但他也有道德底线
，是30万元。
　　然后儿子感叹，人呀，人呀。
　　富翁说，我花了38万元教你认识了人性中的一些东西，我觉得值。
况且我也没真正损失什么，我早料到了他们这一手，现在他们正准备受审呢。
　　儿子望着富翁，眼睛突然透亮起来。
　　把木梳卖给和尚　　有一家效益相当好的大公司，决定进一步扩大经营规模，高薪招聘营销人员
。
广告一打出来，报名者云集。
　　面对众多应聘者，大公司招聘工作的负责人说：“相马不如赛马。
为了能选拔出高素质的营销人员，我们出了一道实践性的试题：就是想办法把木梳尽量多地卖给和尚
。
”　　绝大多数应聘者感到困惑不解，甚至愤怒：出家人剃度为僧，要木梳有何用？
岂不是神经错乱，拿人开涮？
没过一会儿，应聘者接连拂袖而去，几乎散尽。
最后只剩下3个应聘者：小伊、小石和小钱。
　　大公司招聘工作的负责人对剩下的这3个应聘者交代：“以十日为限，届时请各位将销售成果报
给我。
”　　十天很陕过去了。
　　负责人问小伊：“卖出多少？
”答：“一把。
”“怎么卖的？
”小伊讲述了历尽的辛苦，以及受到众和尚的责骂和追打的委屈。
好在下山途中遇到一个小和尚一边晒太阳，一边使劲挠着又脏又厚的头皮。
小伊灵机一动，赶忙递上了木梳，小和尚用后满心喜欢，于是买下一把。
 负责人又问小石：“卖出多少？
”答：“10把。
”“怎么卖的？
”小石说他去了一座名山古寺。
由于山高风大，进香者的头发都被吹乱了。
小石找到了寺院的住持说：“莲头垢面是对佛的不敬。
应在每座庙的香案前放把木梳，供善男信女梳理鬓发。
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”住持采纳了小石的建议，那山共有10座庙，于是买下了10把木梳。
　　负责人问小钱：“卖出多少？
”答：“1000把。
”负责人惊问：“怎么卖的？
”小钱说他到了一个颇具盛名、香火极旺的深山宝刹，朝圣者如云，施主络绎不绝。
小钱对住持说：“凡来进香朝拜者，多有一颗虔诚之心，宝刹应有所回赠，以做纪念，保佑其平安吉
祥，鼓励其多做善事。
我有一批木梳，您的书法超群，可先刻上‘积善梳’三个字，然后便可做赠品。
”住持大喜，立即买下了1000把木梳，并请小钱小住几天，共同出席了首次赠送“积善梳”的仪式。
得到“积善梳”的施主与香客，很是高兴，一传十，十传百，朝圣者更多，香火也更旺。
这还不算完，好戏跟在后头。
住持希望小钱再多卖一些不同档次的木梳，以便分层次地赠给各种类型的施主与香客。
　　在看起来没有市场的地方挖掘市场潜力，充分利用你的头脑，找出卖方与买方之间的最佳结合点
，这是营销人员应有的最重要的职业素质。
3人最终都被录用，营销“奇才”小钱自然不在话下，小石相形之下不算“奇才”，但对营销之道还
是有着自己的深刻领悟，小。
伊虽然只卖出了一把，但念其知难而上的勇气和关键时刻的灵机一：动，公司还是决定录用他。
当然了，人在公司的位置会有所不同。
　　一面白墙　　郭铧从厂里回来，老远就看见自家的那面白墙上，被一家酒厂用半人大的字，做了
了一则广告。
房子是他刚从村子里迁到路边上来的。
那面墙也就分外地白，那则广告也就分外地耀眼。
　　郭铧进门就问：“爸，在我们墙上做广告的人，给钱了没有？
”　　父亲说：“给钱？
人家在我们墙上写几个字还要给钱？
”父亲是个种了一辈子田的憨厚农民，但他养的这个儿子却十分精明。
　　郭铧就笑一笑说：“当然要给钱啦，墙是我们的，他们哪能想写什么就写什么？
他们在电视、报纸上做广告，不仅要给钱，而且要给很多的钱呢。
”　　他就找来白石灰，反复刷了几道，才把墙上的广告覆盖住。
“爸，再有人来往上面写广告，你就要找他要钱，不给钱就别让他写。
”说完又到厂子里去了。
厂子是他办的，他吃住都在厂子里，一般几天才回来一次。
　　过几天回来，发现自家的那面墙上，又被写上了广告，郭铧就问这回别人给钱了没有，他爸说给
了，他又问给了多少，他爸说给T10块，他一听就瞪大了眼睛和他爸嚷嚷起来了：“爸，你真傻呀，
我们这么大一面墙，他们做那么大一个广告，你怎么才收他10块钱呢？
不行，太少了太少了！
一次，至少要收他200块！
”　　又找来石灰，覆盖墙上的广告。
　　他爸就冲出来说：“狗日的也太贪心了吧？
字是人家写的，颜料是人家带来的，你凭什么要人家那么多的钱？
！
”　　“爸，你不懂，你除了懂得种田，别的什么都不懂。
”一边说一边往墙上刷石灰。
他爸一听这话就来了气：“是的，老子就只懂得种田，不像你，种田人的种，不懂得种田却只懂得赚
别人的亏心钱！
”郭铧一听这话心里的火往外喷：“你，你——”他真想对他爸大发一顿脾气，可还是忍住了。
　　覆盖住广告，这面墙又是一面白墙。
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他想了又想，找来笔，在墙边角上写了-一行小字：“在此面墙上做广告，须交房主广告费200元。
”又想了想，‘补上一行，“同时需出示各种有效证件。
”　　他想若是沿路所有的房主都能这样做就好了，可人家偏偏不这样。
那些乱做广告的，也就继续暗自欢喜。
许多虚假广告，也就继续让许多人喝假酒吃假药买假冒伪劣产品。
　　郭铧抽空去动员他们仿效自己的做法，他们当面不说什么，背后都说他这小子想钱想疯了。
这话传列了郭铧父亲的耳朵里，羞愧恼怒得他直跺脚：“狗杂种！
看把我弄得这张老脸往哪搁！
”　　郭铧却耸耸肩说：“该要的钱不要，并不都是做好人，有的时候反倒还是做恶人！
——你们不懂，都像我这样，这世道只会更好！
”　　郭铧家的那面白墙就—直空着。
空得很醒目，白得很耀眼。
　　海水的世界　　有个工作无着落的人对家人说：“我想到海边取水来卖，肯定能卖出好价钱。
”家人认为他这是天方夜谭，如果海水能卖钱，那么渔民不必捕鱼了，而且生活在海边的所有人都暴
富了。
　　他向朋友借钱，他说要购买运输海水的汽车，建造净化海水的水池，朋友以为他想发财想疯了。
但这并没有阻止他的想法，他筹措了十几万元钱，买了汽车和水泵，在海边建了水池。
他把经过沉淀的海水运到城里，到一家家海鲜城游说，他说只有生活在海水里的鱼才能保证肉质鲜美
，经过冰镇的鱼的口味会大打折扣。
海鲜城的老板算了一笔账，然后眉开眼笑，比起冰价格，海水太便宜了，而且海水能保证海味新鲜。
　　他的第一车海水卖给了那家海鲜城，赚了300元。
城里人的嘴越来越刁，商人越来越精明，这个结果早在他的预料之中。
　　每天早晨早起的渔民看到他在抽取海水，他们问他干什么，他说抽起来卖钱。
他们大笑，登上小船开始了一天辛苦的劳作。
直到有一天，他从城里开回一辆本田轿车，渔民们才知道他发了，但他们说他是在城里中了彩票。

Page 7



第一图书网, tushu007.com
<<财富泡泡糖>>

编辑推荐

　　他想办一个纯净水的公司，当时在洛杉矶这是一种新行业，投资少，有一万美元就可以了。
可是，利润却很微薄，每一桶水只能赚到一颗泡泡糖⋯⋯ 　　《微小致富篇》为《微型小说超人气读
本》之“致富篇”，由微型小说选刊杂志社选编，本丛书编选了《微型小说选刊》杂志创刊二十五年
来的优秀作品。
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