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前言

　　催眠——这个运用暗示等手段让人进入催眠状态、产生神奇效应的法术，长期以来，在人们心目
中一直带着一种神秘、奇异的色彩！
　　其实催眠并没有这么神秘，它是通过特殊的诱导使人进入似睡非睡状态的技术。
在催眠状态下，意识相对削弱，潜意识开始活跃。
因此其心理活动都和催眠师的言行保持密切的联系，就像海绵一样能充分汲取催眠师的指令。
表面看来销售和催眠没有本质上的联系，事实上真的如此吗？
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内容概要

　　《催眠销售》不是一本尽讲些空洞、说教的学院派书籍，而是一些你马上可以用在生意场上，用
到客户身上的信息。
在商场拼杀，怎样才能让你立于不败之地？
在谈判桌上交锋，怎样才能让你成为常胜将军？
面对客户，怎样才能让你得心应手？
面对竞争，怎样才能让你登上财富的巅峰？
　　答案是攻心为上！
在销售过程中，如果你能够把握住客户的心理，适当地对他们加以暗示，成功地对他们进行催眠，你
将无往不利！
　　如果你掌握了催眠式销售技巧，从前做不到的，现在完全可以做到；从前已经做到的，现在可以
做得更好！
相信一定会让你受益匪浅、如虎添翼！
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作者简介

　　李胜杰，国际催眠激励大师、著名企业教练、美国NGH/AAH催眠协会顶尖催眠师、亚洲国际催
眠师培训学院院长、李阳疯狂英语训练营首席激励导师、福建省情商研究会副理事长、团中央、国家
妇联、关工委“关注未来关注孩子”活动演讲专家。
具有华文讲师中公认的魔力声音的称号，训练足迹遍布中国各地，培训了数十万的学员。
 　　曾辅导培训的企业：德国ABB、中兴通讯、摩托罗拉、中国电信、TCL、联想、康明斯、香港瑞
安、中国移动、胜利油田等数百家国内外著名企业。
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书籍目录

第一章 神奇的“催眠术"揭开催眠的秘密从魔鬼诱惑夏娃说起催眠的科学原理人人都是催眠师第二章 
催眠与销售技巧无往不利的销售魔法一个眼神打动人心证明给他(她)看用客户喜欢的方式沟通第三章 
连“眠”不绝，催眠式楼盘销售了解客户，你将无所不能给客户一个购买的理由心中有棵“许愿树”
有了感觉，就有了购买欲望第四章 “眠”里藏针，催眠式汽车销售参与才会主动，体验才有感受让客
户一看到产品就高兴提供最完美的服务让客户感觉你是朋友第五章 心理战术，催眠式医药销售攻心为
上，让客户无法抗拒打破成交的心理壁垒作出保证，让客户安心感动对方，你将赢得忠诚的客户第六
章 潜移默化，催眠式服装销售利用潜意识的能量把心理预演变成真实你是最重要的一位客户第七章 
骨牌效应，催眠式直销催眠一人，带动一串引发销售的连锁反应第八章 集体催眠，催眠式零售语言的
魔力唤醒消费者的潜意识催眠效果最大化第九章 安全意识，催眠式保险销售让客户感到：危险就在身
边无限增强他的安全意识让客户主动投保第十章 魅力无穷，催眠式化妆品销售爱美之心，人皆有之不
靠推销，靠吸引催眠十美丽=无穷魅力第十一章 健康第一，催眠式食品销售民以食为天健康永远放在
第一位强化意识：这种食品最健康，最营养第十二章 电磁反应，催眠式电器销售你的眼神要带电把自
己变成一块电磁铁这样做，最能吸引客户的注意力第十三章 头脑风暴，催眠式图书销售大脑里的文化
旋风放大文化产品的吸引力让客户如痴如醉第十四章 少年天性，催眠式玩具销售玩具销售的诀窍儿童
被玩具所催眠父母被孩子所催眠第十五章 十足品位，催眠式艺术品销售艺术品，玩的就是品位一定要
迎合客户的口味玩转艺术这颗水晶球第十六章 天籁之音，催眠式娱乐销售想中不能自拔。
音乐的魔力影视明星的催眠大法一场歌舞升平的盛宴第十七章 众口可调，催眠式餐饮销售用善意和微
笑催眠顾客卖的是味道，更是服务色香味俱佳，催眠食客的肠胃第十八章 我爱我家，催眠式家具销售
营造家庭的温暖舒适与美观同样重要推销理念，让顾客购买幸福
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章节摘录

　　每一个人都不喜欢跟没精打采的人打交道，所以，在你跟客户见面的时候，你要保持一个积极向
上的精神状态。
只有当自己变得百分之百地自信并感到非常兴奋的时候，你才能精神焕发地走进客户的办公室。
　　你最好面带微笑，你的笑容价值百万。
有人曾经做过这样的调查，在同一个行业，几个同样的店面，货品的摆设和种类都差不多，店内售货
员的年龄、长相、穿着打扮也相差无几，可是惟有笑脸相迎的售货员所在的店面生意最好。
　　令人感到温暖而又愉快的笑容会带来明显的经济效益。
一位著名的企业家说：“我宁愿雇一个有可爱笑容而连中学文凭都没有的女孩子，而不愿意雇一个板
着陪审员的面孔的哲学博士。
”推销明星陈明利说：“不管我认不认识，当我的眼睛一接触到人时，我会要我自己先对对方微笑。
”微笑是成功者的秘密武器，因为微笑可以产生一种心理暗示，会起到一种催眠的作用。
它暗示对方，你是一个容易亲近的人。
微笑拉近了彼此之间的距离，增强了亲和力，解除对方的抗拒心理。
　　同样，不同的环境，也会产生不同的沟通效果。
你是选择在冷冰冰的办公室里跟对方进行交流，还是喜欢在温馨的咖啡厅里呢？
温馨而融洽的沟通环境可以使客户心理上放松下来，这样他就更加容易被你催眠。
跟客户沟通的时候，你可以选择咖啡厅、酒吧之类。
这样会使客户抛弃戒备心理，更坦诚地跟你交流，达到事半功倍的效果。
　　总之，用客户喜欢的方式跟对方进行交流十分重要。
不同的环境就会有不同的状态，而不同的状态就会衍生不同的沟通效果，如果你是一个有修养的人，
肯定不会在洗手间吃饭，当然也不会在那里给朋友打电话。
在与客户沟通之前，我们需要选择合适的接洽场所，整理自己的装束，抖擞精神保持一个良好的心态
，这些将是你成功的开始。
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编辑推荐

　　每个人都梦想着从千千万万的销售人员中脱颖而出，成为顶尖销售高手。
催眠训练，用最简单的语言揭示出各个行业中的销售技巧，让你从“催眠”中找到最佳销售状态。
在神秘催眠的作用下，一名顶尖高手行将出世。
亚洲顶尖催眠大师李胜杰用催眠告诉您——成就一流的销售就是卖感觉催眠能再次激发您的心灵感触
！
　　亚洲顶尖催眠大师李胜杰引领您销售新思维！
让催眠告诉您——一流的销售就是卖感觉。
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