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前言

　　世界万物千变万化，纷繁复杂，发展和进步无处不在，然而对于人类而言“没有做不到的，只有
想不到的”。
在人们不想行走的时候，德国人卡尔·本茨发明了第一辆汽车：当人们想像鸟儿一样在空中飞翔时，
美国莱特兄弟制造了第一架飞机。
比尔·盖茨的梦想是“有桌子的地方就有电脑”，正是因为这么一个伟大的理想，后来成就了一个伟
大的公司。
许许多多在过去想都想不到的事情，在现今都成为了铮铮现实，做任何一件事不仅要敢做还要敢想，
在敢想的基础上再付诸合理化行动就会有不少的惊喜，放飞理想，收获阳光。
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内容概要

　　为什么自己的生活总是在薪水与账单中打转？
为什么自己总是越忙越穷，越穷越忙？
为什么那些很多不如你的人却过得比你还滋润？
为什么很多很简单的事情自己没想到别人却做到了？
如果你已经读过-堆成功、致富类的书却还是没有找到答案，那么你一定要读这《只有想不到没有做不
到全集(经典珍藏版)》！
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Chapter 1 敢想敢做，每个人都会成功／101.人生因梦想而伟大02.命运要靠自己去把握03.心有多大，舞
台就有多大04.你有一个好脑袋吗？
05.这世界没有什么是不可能的06.成功始于你的信念07.给自己一个坚强的理由08.自信+勇气=成功09.敢
想他人之不敢想10.给自己的梦想留一点空间Chapter 2 思路决定出路，态度决定高度／4101　观念不同
，前途不同02.思路是行动的先导03.没有明确目标，就会丧失自己04.用聪明武装起自己的大脑05.与众
不同才为龙06.改变态度，改变命运07.人生没有不可能，要做就做第一名08、永远都要坐前排09.找个
对手，坚持争上游10对自己的信念坚定不移11.成功需要健康的心态Chapter 3 做到前，先要斟满自己的
杯子／7901.经营自我，提高自身品质02.学习，学习，再学习03.自主学习，不断进步04.向人学习，汲
取有用经验05.开发自身的潜能06.思考，思考，再思考07发现自己的长处并善于经营08.修身和自治是
更重要的学习09.培养想象力，成为真正的聪明人10.修炼你的创造力Chapter 4 想做到，就要修去自身的
杂枝／11901.改造坏习惯，塑造全新自我02.自制是成功必备的品质03.自我反省才能避免失败04.驾驭自
己的负面情绪05.畏惧是通往目标之路的“绊脚石”06.忧虑是自己最大的敌人07.甩掉自卑的包袱08.独
立生存，摆脱依赖09.别让懒惰误了你10.等待只能是两手空空11.习惯盲从，只会失去思想12.骄傲必败
，谋事难成Chapter 5 去做时，别被规则束缚了手脚／16101.抗拒改变会牵绊你的进步02.从思维定式中
突围出来03.不被各种成规、习惯所约束04.重要的是突破自己05.成功者善于改变游戏规则06.让思路移
移位07.要想当“状元”，就要去创新08.逆向思维，站到“墙上”放风筝0g.侧向思维，绕道而行10.敢
冒风险，勇冒风险Chapter 6 进行中，要用上自己所有的力量／20501.一心一意总会收获很多02.一勤天
下无难事03.集中你的注意力04.正确的计划是省时的好工具05.滴水成河，以“分”来计算时间06.把机
遇紧抓到自己手中07.把强项发挥到极致就是成功08.找个贵人为自己助力09.因事制宜，把事办好10.咬
定青山不放松，成功就在“南墙”内Chapter 7 遇困难，解决的方法总比问题多／24501.凡事必有具解
决方法02.科学地解决问题03.宝剑锋从磨砺出04.做人生大赢家必须坚韧不拔05.困难就是机遇06.要相信
，勇气出才干07.绝不在“失败”后画句号08.屡败屡战，再一次爬起来09.为了不折，就弯一下腰10.把
缺点转化为优势Chapter 8 想到就要做到，人生没有彩排／28701.不是不可能，是你自己以为不可能02.
别人能做到，我也一定行03.人生的价值就在于不断进取04.挑战自我，向上、向前05.想到只是聪明，
行动才是智慧06.把目标落实到具体计划上07.说一尺不如行一寸08.别做空想家与空谈家09.早行动，早
成功10.成功只不过是比别人多坚持了一分钟
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章节摘录

　　与个人成功的方法都不一样，譬如说，有的人成功是因为背后有个“伟大”的爸爸，有的人是因
为娶了一个能干或很有钱的老婆，有的人是因为有人提拔，但也有的人是从基层一步一步通过自己苦
干实干地爬上来⋯⋯面对未来，遥想“成功”二字，你是不是也有无从迈步的迷惑？
如果有，不妨看看别人的成功原因，学习一下他们的“成功模式”！
也许你会问：学习别人的成功模式就能成功吗？
答案是：“不一定。
”因为一个人是否成功还受个人条件、努力的程度和机遇等因素的影响，并不是学习别人的成功模式
就可以成功；但至少成功模式是一种指引，让你有方向可循，这绝对比茫无头绪、不知何去何从好过
千百倍。
那么，如何找到一套“成功模式”？
首先，你要找出一位你认为成功的目标人物。
这个人可以是你的朋友，可以是你的亲戚、长辈、同事，也可以是有名望的社会人士，更可以是传记
中的人物。
你可以向他们请教他们的成功之道。
一般来说，人人都喜欢谈成功而忌讳谈失败，所以他们会毫不吝啬地告诉你他们的成功经验，至于社
会人士的成功之道，则可以从报纸杂志得知，传记里的人物成功之道，传记里也会说得很清楚。
任何人的成功模式都有可能套用在你自己身上，但有几种模式你必须排除，绝对不可“套用”。
因机遇而成功的人。
因为他有机遇，你可不一定也有那么好的机遇；而且机遇是不可等待的。
因家族支持而成功的人。
例如有一位“伟大”的父亲或庞大的产业。
这种人的成功比一般人省力许多，你若无此条件，则这种人的成功经验是不值得学习的。
因配偶的才干或金钱而成功的人。
你不一定也会有个能干或有钱的配偶。
因某人提拔而成功的人。
因为你不一定会碰到愿提拔你的人。
因不走正道而成功的人。
不走正道危险l生很高，这种险不能冒，也不值得冒。
那么，该选用什么样的“成功模式”？
你应该选择靠自己而成功的“成功模式”，而且这个人最好和你是同行，所处的环境、个人条件和你
接近。
你可以把他的成功经验归纳成以下几点：他是如何踏出第一步以及第二步、第三步的？
他如何积累实力？
他如何突破困境，超越自己？
他如何管理内外的人际关系？
他如何规划一生的事业？
你可以照着做，当然也可以只模仿其中的若干方法，或是根据他的模式来修正你的方向。
不过，“成功模式”再好，关键还在于执行，你若不当一回事，则这模式就不能发挥效用。
说穿了，成功模式就是“努力”二字而已，肯努力，就会有实力。
有实力就会带来好机遇。
生活是一部“无字书”，唯有善读者，方能学以致用，举一反三。
“以失败者为师”与前述的“以成功者为师”并不存在矛盾。
“以成功者为师”强调的是学习别人的成功之处以自用，而“以失败者为师”强调的是学习别人的失
败之处以为自己规避。
因此，它们其实存在辩证的统一。
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“以失败者为师”实际上是一个事业颇有成就的企业家的话。
他说，一般人都是以成功者为师，把成功者的成就当做奋斗的目标，有些人还遵循成功者的模式，构
筑自己的未来。
这也没什么不好，人总需要“希望”来鼓舞。
但一切向“成功者”看齐却有可能使人坠人一种幻觉当中，认为“我也可以成功”。
殊不知一个人的成功是需要很多条件配合的，并不是一蹴而就的；另外，成功者的成功模式因为个性
、主客观条件的不同，并不一定适合每个人。
所以在“以成功者为师”的同时，也要“以失败者为师”，把失败者的失败当成一个案例，仔细探查
失败的真正原因，以此作为自己的警惕，避免再犯同样的错误！
这位企业家说，他从创业开始到现在，都会仔细观察同行及非同行的失败原因；别人是在失败中汲取
教训，他是从别人的失败中汲取教训，因此他不但顺利创业，而且发展得非常稳定。
或许稍嫌开创不足。
他说：企业的“存在”比“壮大”更重要，因为有“存在”，才可能“壮大”，若为了“壮大”而失
去“存在”，那就失去创办企业的目的。
何况失败是痛苦的事，更有一失败就永无再起的可能，所以，“避免失败”比“追求成功”更重要。
任何失败都是有原因的，不管是主观因素还是客观因素。
不过要了解失败者的失败原因不太容易，失败者往往不愿意谈失败的过去，因为这会暴露自己的无能
。
如果你找到失败者本人谈，他大概也不会告诉你真相，他只会告诉你，他的失败是因为经济不景气、
朋友拖累、银行紧缩银根，或是被出卖、被骗、被倒账⋯⋯属于他个人的能力、判断、个性上的问题
，他是不会告诉你的；何况有些失败者根本不知道他失败的原因。
因此，要了解失败者的失败原因，你得多方收集资料，参考专家的分析、同行的看法，至于这位失败
者的个人条件，可从他的朋友处了解。
当把资料收集够了，把它一条条列出来，仔细分析，再归纳成几个重点。
不过并不是了解就算了，你必须把你所观察、分析到的东西拿来检验自己，和失败者的一切作个对照
比较。
如果你的个性、能力和其他主客观因素都有和那位失败者相似之处，那么就要提高警觉。
弱的地方要加强，不好的地方要改善，这样你就可避免和那失败者犯同样的错误，成功的概率自然会
大为提高。
向不同行业的人吸取新知，有一些要诀：（1）要抱着“请教”的态度谁都不敢自诩是专家，但有人
向自己请教，可能就会飘飘然起来。
你用“请教”捧了他，他不“知无不言”才怪！
但要记住，千万不要和对方辩论，宁可多提几个问题让他解释；辩论不会有结果，而且了解对方的行
业才是你的目的，你辩赢了，还会失去可以成为朋友的人！
若对方不愿和你辩论而冷淡以对，你不是更自讨没趣吗？
（2）妥善寻找问题的切入点你总不能开口就说“请你介绍你的行业”吧？
太幼稚的问题，对方有时会不耐烦，懒得回答，让你“满面全豆花”！
“切入点”如何找？
方法是多看报纸杂志，广泛了解社会的脉动，例如碰到律师，你就可问他赦免死刑犯的问题。
如果一时找不到，从热点问题下手准没错。
（3）态度要诚恳、认真不要给人“只是随便问问”的感觉。
最好能做笔记，对方看你做笔记，想不感动也难。
（4）不要急于求成太急于了解对方的行业，会让对方以为你别有所图而采取闪躲的态度。
先交朋友再了解，这样就不会打草惊蛇。
一次了解一点，彼此熟了，自然就可以作深入的了解了。
总之，不要认为和你不相干的行业就和你的工作不相干，各种行业都有依存关系的。
所以，打开你的心灵大门，去接纳各种不同背景、不同行业的人，向他们学习吧！
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编辑推荐

　　《只有想不到没有做不到全集(经典珍藏版)》由哈尔滨出版社出版。
　　杰弗里·卡恩曾说：“脑和手的距离，是全世界最远的距离。
”　　的确。
我们经常会有一些可以让自己成功的想法，但却很少立刻动手去将这些想法付诸实践，原因在于除了
我们本身欠缺执行力外，我们始终不相信或不敢相信自己有能力得到自己所想到的东西，因此。
常与成功擦肩而过。
查尔斯·C．兹说：“用全新的角度看待生活，任何事情都会有转机。
只要我们能从细微之处发现不平凡的东西，表面上的失败就能转化为现实的成功。
”　　想不到的人。
永远不可能做到。
思路是出路之端，出路是思路之果。
因此，学会用思路改变人生方向，是人生中非常重要的一把钥匙。
拿破仑·希尔说：“‘我当时真应该那么做，却没有那么做。
’这是天底下最悲哀的一句话。
现在就做，便能使异想天开的梦想变成事实。
”　　平庸者和成功者之间的差距不在别处，就在于“心动”与“行动”。
追求梦想，实现梦想，这个世界永远属于追梦的人。
马云说：“大部分年轻人是晚上想千条路，早上起来走原路，如果你决定要做了，今天就创业！
”　　心动的想法重要。
而行动更重要，不要抱怨自己的命运不好，行动就是力量，一万个空洞的幻想不如一个实际的行动。
成功。
一定要敢想，敢做！
　　如果你的口袋现在还不够富裕。
　　那就先从脑袋开始富裕吧。
　　思维改变，态度就会改变；　　态度改变，习惯就会改变；　　习惯改变，人生就会改变！
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