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前言

　　我社于1999年出版了“实用英语书系丛书”，近10年来，该系列图书连年再版，成为深受读者欢
迎的畅销书。
但为了满足读者新的要求，我们特邀高校富有教学经验和实践经验的老师编写了一套新的丛书——“
新世纪实用英语培训系列”，将陆续推出《公关英语》、《商贸英语》、《交际英语》、《销售英语
口语》、《金融银行英语》、《实用医学英语》等。
该系列整体层次比原“实用英语书系丛书”有较大的提升，其编写体例和內容则更适合专科学校和职
业学校作为培训教材之用，也可供有需要的读者自学之用。
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内容概要

《金融银行英语》是新世纪实用英语培训系列教材之一。
本教材是专门为有一定的英语基础，目前从事或准备从事金融银行工作的人员编写的。
教材也适合金融银行英语培训班学员或自学者使用。
    《金融银行英语》教材共分为两大部分，第一大部分是金融银行英语口语；第二大部分是金融银行
英语信函。
    第一大部分包括10个单元，每个单元分为5个部分。
第一部分为导言，重点介绍和单元内容相关的金融银行知识。
第二部分为核心句子，供学习者课前预习和背诵，为金融银行英语技能训练打基础。
第三部分是金融银行英语范例会话，每个会话后提供了口语训练方法，教师可以根据实际需要安排。
第四部分是实用句子精练，目的是为了强化和扩展学生的金融银行英语口语表达能力。
第五部分为金融银行英语洽谈练习，旨在测验学生能否创造性地活用所学金融银行英语口语完成指定
的银行洽谈任务。
    第二大部分也包括10个单元，每个单元分为3个部分。
第一部分为金融银行英语应用文写作的背景知识。
学习者通过阅读这一部分，可以获得相关的金融银行知识，更好地理解金融银行英语信函内容，掌握
金融银行英语信函的写作技巧。
第二部分是金融银行英语信函范例，包括常用短语和句型及范文的参考译文，供学习者学习和模仿。
第三部分为金融银行英语信函写作练习，学习者可以根据汉语信函的内容提示进行金融银行英语信函
的写作练习。
    每一部分均附有参考答案，供教师或学生参考。
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章节摘录

　　随着我国经济的快速发展和人民生活水平的提高，原来仅仅是富裕阶层、经商人士才可企及的理
财已逐渐进入寻常百姓的生活。
居民财富的积累，个人金融资产的不断增多，使得越来越多的人需要对自己的财富进行保值增值，并
对自己的财富进行专业管理的服务。
有需求就有供给，因此理财业务也成为众多金融机构竞相涉足的新领域。
　　据了解，我国的个人理财业务基本是按如下流程进行：客户经理根据客户自身的风险偏好以及目
标为客户推荐一些金融产品，目前主要是储蓄、国债、保险、基金等品种，客户经理提出资产组合选
择的建议后，由客户自己决定是否购买，因此最终的风险是由客户自身承担的。
但从收益率角度看，进行专业理财与自己理财相比还是能为消费者提供更高的收益率。
作为普通消费者，并不能了解现今金融市场上各种金融产品，也不能实时关注产品价格的变动并控制
风险因素。
因此，这就需要专业理财师来提供这种理财咨询的服务，同时这也印证了将存在越来越大的理财需求
市场。
　　从商业银行的角度，理财业务不仅仅是萌芽于消费者的需求，更主要的它也是商业银行经营战略
调整的一个重要方向。
目前，我国商业银行的利润主要来自于存贷款业务，中间业务收入在总利润中仅占很小的比例。
而中间业务收入基本不构成风险资产，不占用资本金，因此，拓展中间业务，大力发展个人理财业务
，是我国商业银行发展的一个必然的趋势和明智的选择。
　　在理财服务被看作是一种品牌推向市场的时候，我们也应意识到，理财是生活中的一种理念，甚
至将成为一种习惯。
在商业银行提升品牌、拓展市场的同时，更应注意到理财应是一种人性化的服务。
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