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内容概要

《蔡澜生意经》：做任何生意都有风险，但是不做是知道的。
我常说：
“做，机会五十五十，不做；机会是零。
”
金钱的引诱是惊人的，有些店生意一好，就拼命在汤里兑水。
汤淡了，下味精呀。
每一碗都是花花绿绿的钞票呀！
多卖一碗是一碗。

 失败从第一次在汤中加水开始。

 《蔡澜生意经》由蔡澜编著。
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作者简介

蔡澜，与金庸、倪匡、黄霑并称香港四大才子，同时也是香港著名电影人，作家、美食家.其人其文在
香港、台湾及东南亚地区极具知名度和影响力，近年更风靡珠三角地区，并波及北京、上海等地。
蔡澜笔下的世界，是千姿百态，风情万种的世界。
各国美食，生活情趣，旅途喜乐，人生况味，信手拈来，皆成文章。
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章节摘录

恤衫先生    写过《底裤大王》一文后，一位读者写信到《壹周刊》指责，原文照录：蔡澜先生的文章
，内容有更正的需要，否则对贵刊声誉有损。
    一、海岛棉绝对比埃及棉好。
    二、什么叫“支”？
每1磅棉纱，长度840码，成为“1支纱”。
20支纱即1磅棉有20X840,~度，不是每1平方寸之中用多少条棉线织出来的才叫“支”。
    三、埃及棉纱要纺到200不可能，只有海岛棉(Sea IslandCotton)可以纺到200的纱。
    蔡澜先生不是纺织专家，道听途说可以错，但书刊为香港出名的周刊不可以错，希望能于下期出版
中更正。
    编辑先生将这封信转来，那些专门学名我看得一头雾水，但当然对这位读者表示感谢，也替编辑冤
枉。
为了学习更多这方面的知识，想起面痴友人认识“诗MAscot Chang”的老板，我也曾经在他的店做过
恤衫，就安排了一个约会。
    张宗琪先生一身西装，我第一件事是看他的恤衫领子：非常挺直，领带位中，略带弯曲，非常漂亮
。
    “海岛棉比埃及棉好吗？
”我劈头一句。
    “唔，”张先生点头，“至少海岛棉是用人手来采摘，不下落叶剂。
为了大量生产，很多木棉产区都放这种化学药品，方便采集。
”    “上次你店里替我做的那一件，是不是海岛棉的20支？
”我已不管什么叫“支”，总之愈多支愈好。
    “l5支而已，已很像丝织的了。
”张先生说。
    天气炎热，餐厅中的冷气不够，张先生解开西装纽扣，我发现他恤衫的口袋旁边，缝了另一个长方
形的小袋，不注意的话是看不见的。
    “用来装手提电话。
”张先生解释。
    “真方便，下回我做的恤衫也一定来一个。
手机放在这种固定的地方，铃声一响，就不必乱翻和尚袋中的杂物才找得出来。
”我说。
    “这就是定做恤衫的好处。
”张先生说，“不止是做到合身罢了。
”    “是不是可以在口袋上加一条带子，来插蓝牙听筒？
”面痴友人建议。
    “不如把带子藏在口袋里面，这么一来恤衫不会被拉皱，别人也看不到。
”张先生说。
    我也认为有道理：“现在的名牌恤衫已经卖到几千块一件，买回来后也不一定穿得满意。
你们那里做一件要多少钱？
”    “至少便宜一半。
，’张先生说，“但也不是全为了价钱问题，有些布料的质地选不到自己喜欢的，或者尺码卖光了，
才是头痛。
”    “如果在你的店里也找不到中意的颜色，在外国旅行时看到，买了下来请你们做，行不行？
”    “没有问题，收人工费而已。
”    “男人的恤衫，一件要多少码才够？
”    “60寸宽的，买1．8码就有余，胖子除外。
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”    “恤衫是不是英国裁缝做得最好？
”    “在英国，人工太贵，已经没有师傅做恤衫了，好的在意大利或瑞士做，像英国名牌Thomas
Mason也是意大利手工。
一般便宜的，都在罗马尼亚生产。
”    “那我宁愿在香港做了。
”我说。
    “如果你不要求标新立异的设计，又想穿得最舒服的话，还是在香港做合算，又有水准。
外国名牌的料子也很少用到20支的布料。
”    “但是领子做得贴身呀！
”我反驳。
    “你可以拿一件来当样板，我们照你的意思去做。
许多客人都是用这个办法，我们要是达不到你的要求，免费改到你满意为止。
从此以后，你住在世界上任何地方，打个电话或发个电邮，就能送到。
我们用Fedex，一个星期寄两次货。
我们的客人，有七成以上是熟客。
”    “一共开了多少家店铺了？
”我问。
    “9家，上海的生意不错，最好的在纽约，57街和第五街之间的那家。
”    “你是怎么入行的？
”    “命运安排。
”张先生说，“我爸爸张子斌从上海来，1953年在香港开第一家店。
他替客人接单时，我当学徒去度身，自然而然，一年过一年，做到现在。
”    “你会不会让子女也做这一行呢？
”    “一代传一代的传统已经消失了。
现在公司一大，也很少由自己人来管理。
子女们做父母传下来的事业，感到又老土又羞耻。
我的看法不同，我认为下一代人多多少少在小时候接触过上一代的生意，都会发生兴趣，做也无妨，
主要是看当父母的值不值得子女们尊敬。
”张先生说。
P10-13
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