
第一图书网, tushu007.com
<<我的IT五年>>

图书基本信息

书名：<<我的IT五年>>

13位ISBN编号：9787807670230

10位ISBN编号：7807670231

出版时间：2009-6

出版时间：山西经济出版社

作者：王雪

页数：302

字数：380000

版权说明：本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问：http://www.tushu007.com

Page 1



第一图书网, tushu007.com
<<我的IT五年>>

内容概要

作品以自传体回忆录的形式，真实详细地记录了一个职业女性从崭新的销售人成长为一位职业经理人
的心路历程。
作者通过在两家IT公司走南闯北的任职经历，为读者展示了一个集销售和管理为一体的职场全貌。
    作品详细地对新人入职，销售要领，职场规则，管理要务，甚至从招聘细节到新人培养都作了详尽
的分析，既有真实生动的销售案例，也有从实践中总结出来的管理方法，是一本不可多得的销售管理
类的活教材。
小说中每个章节后面都附有一段足以让所有销售人都引以为鉴或感同身受的职场感悟，这些已然成为
同行业众多公司销售人员的“圣经”。
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章节摘录

　　我一直认为自己只出了两个单，因为有一个单是同事帮助签的。
我一 直希望能自己独立一个月签够三个单，没想到后两个月却一直在两个单当 中徘徊⋯⋯ 也许是9月
的转正太顺，也许是受国庆的影响，不管怎么说，我得承认 ，刚刚做销售时我的心理素质不算很好（
除了有一个永远不认输的心态）。
 后来的10月、11月我的业绩一直在一个很一般的水平，一般到什么性质呢 ？
到我差点被炒鱿鱼。
10月我签了两个单，11月只签了一个单。
那段时间 ，少了很多激情和冲劲（所以我前面提到光有激情和冲劲是不够的，呵呵） 。
每天开始对着电话簿发呆，不想打电话。
不出去见客户的时候在办公室 傻坐着，但又不能一直傻坐，不然经理和总监会来找你。
于是我开始找地 方逃避这个氛围，那时候还没学会假装见客户，于是用了一个很笨的办法 ，躲洗手
间！
公司占用了一个大厦的整层楼，所以洗手间也是在公司里面 不对外的，洗手间是单独分开可以上锁的
那种。
我就经常像个鸵鸟似的在 洗手间里躲着，特别困的时候居然还能靠在上锁的门上打瞌睡。
每次进去 15分钟到半个小时，一天下午最多的时候进去了四次，呵呵⋯⋯够叹为观 止吧，不知道有没
有人发现过。
 这样下去也不是办法，正当我找不到前进的方向和动力时，总监及时 给了我一针“强心剂”。
与其说是强心剂，还不如说是当头棒喝。
那是11 月底的一天，我正百无聊赖地坐在位置上发呆，总监走过来，用力敲了敲 我的桌子：“下个月
如果还签不了三个单就走人！
” 说完这句话他转身就走了。
现在想起来也许是当时我太让公司失望了 ，一个能当月转正的人（当时能当月转正的同事极少）居然
在后两个月表现 这么低迷。
但当时我想不到那么多，只有两个念头闪现在我脑海中：绝不 能因为辞职再麻烦我的朋友，绝不能被
炒鱿鱼（这辈子我还没有被炒过鱿鱼 呢）。
总监的这一当头棒喝反而让我清醒了，我的斗志一下子又回来了。
 晚上，易易约我去南山吃鸡煲。
那段时间我们很喜欢南山那边的一家 鸡煲店，因为里面有草菇，而别的店里没有。
 我们坐在小店里，一边吃着鸡煲一边聊天。
我告诉她工作上遇到的困 难，她不以为意地说： “我相信你没问题。
” 我望着她，她不经意的话总是能带给我很多信心，我心里对她真是充 满了感激。
 易易是我初中就开始交往的同学，如今我俩都成为了彼此最重要的一 个。
来了深圳后，除了在她家住的日子，我们分开的时间从没有超过一周 。
也就是说我们一个星期起码会见一次，这在我孤独的深圳生活中，无疑 是最大的安慰。
我们俩还开玩笑猜易易老公会不会吃醋，因为易易老公曾 经说我们像同性恋一样。
我们就无聊地设计了一个搞笑的情节： 易易在某一天临睡前跟她老公讲： “豆豆说她喜欢上我了，
我也是。
” 按他的性格，肯定会闷闷地说声： “嗯。
” 然后倒头就睡，睡到半夜时突然起身，坐在床上说一句： “我成全你们。
” 然后倒头继续睡。
我们俩为自己设计的情节大笑不已。
吃喝差不多了 ，易易开始跟她老公打电话让他过来，我突然觉得她老公很可怜哈，常常 被我们这样
拉过来埋单。
或者我们三个也会经常玩一个猜账的游戏，每个 人对吃的饭菜估一个价，最后结账时相差最远的那个
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人埋单。
基本上每次 我猜的价格都会在他们俩中间，这样怎么也轮不到我埋单的。
他们总是这 样小心而体贴地保护着我微妙的自尊心。
 很快易易老公来了，坐下来闷头吃我们的“剩菜”，席间给他讲我们 设计的情节，两个人边讲边笑
，易易老公毫无表情继续吃他的。
许久才冒 出一句：“也可以啊。
” 一句话又惹来我和易易一阵爆笑。
 那晚我们分手的时候，易易不经意地说了句： “知道吗？
肯亚居然也上网了，他的网名叫肯亚。
听说，肯亚是一种 咖啡的名字。
” 我心里一动，没有说什么。
 第二天到了公司，我第一时间上网打开自己的QQ。
上线，查找好友— —“肯亚”！
指令一发出，系统马上执行，很快搜索到了——“肯亚”！
 我盯着屏幕仔细看了一下，居然叫“肯亚”的只有一个人。
打开“肯亚” 的详细资料——年龄，毕业院校，职业，星座都符合肯亚的情况。
其他倒 没什么说明了，但现有的资料表明，应该是他了！
 点击加入好友——“下一步”，居然一下子就成功了，并不需要身份 验证什么的。
我在心里轻轻地笑了一下，看来这家伙是刚刚用上这个，只 会用来聊天，还没有应有的防范意识——
从此我也就只能通过网络来关注肯亚。
其实我所谓的关注，也只是在 无数个和易易没有约会的晚上守在网吧的某台电脑旁，默默地看着肯亚
的 头像在那里或暗或明。
晚上9点，肯亚的头像亮了起来——肯亚来了！
但肯 亚并不知道我也在，因为在他的好友群里他压根不知道我的存在，也不知 道我加他为好友吧。
或许那一天会有信息提示，但肯亚不会在意的，因为 他的安全设置会让类似的信息很多，他又怎么会
去在意一个叫“树枝”的 人呢？
即使他知道树枝是谁，也不会理会我的。
 肯亚的头像还在亮着，这个时候他在做什么呢？
或许在打游戏，或许 在聊天吧。
易易也在线上，是和她在聊天吗？
 我看着电脑上的时间已经零点了，我打开肯亚的消息框，输入“886， 晚安！
”然后点击——“取消发送”，下线，走出网吧。
 一夜无眠—— P17-19
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媒体关注与评论

　　当代职场，男女差别已不再明显，职场中的女性也需要有更多的韧劲，有时甚至她们需要像男人
一样去战斗。
虽然以女性为题材的职场小说很多，但这本完全以真实经历为蓝本写成的感悟式作品似乎更耐人回味
。
　　中国作家协会会员，著名作家——彭懿　　IT行业一直被喻为“朝阳产业”，很多年轻人都热切
希望投身其中，而如何从“朝阳”走到“如日中天”更是所有IT从业者的梦想，在这方面本书已然给
我们作了最好的诠释，作者的这段职场历程就像是行业里的一面镜子，光可鉴人。
　　中企动力科技集团股份有限公司总经理——陈丹
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编辑推荐

　　《我的IT五年》献给为追求高质量生活而奋斗的职场人，IT人最真实的生存状态和成长经历，北
京中关村、上海浦东张江科技园、深圳南山科技园。
所有IT从业人员都感同身受的职专奋斗记。
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