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内容概要

　　《赢单》军工企业“3亿元”的订单，引来几路人马争相竞夺：北京德科、高星中国、创新能源
和华中科技CBD几大能源企业一齐加入搏弈，合作、拼杀、挤兑、收购⋯⋯是两败俱伤，还是双生双
赢？
这是一场没有硝烟的战争，尔虞我诈，各出手段。
身在战场前沿的销售，承受着完成任务的巨大压力，同时经历着职场政治的困扰，既是马前卒，又是
炮灰，当然也可能是一战成名的勇士⋯⋯《赢单》精彩讲述最辉煌的商业战绩背后的殊死博弈，揭露
外企内部不见血的利益搏杀。
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作者简介

　　沈童，原名黄晓波，某广告公司老总。
十年间，从基层工作做起，从事过技术员、市场营销经理、广告策划等诸多职业，具有丰富的销售和
人力资源管理经验。
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Page 4



第一图书网, tushu007.com
<<赢单>>

章节摘录

　　商场近战手筋——远交近攻　　1.遇到和你打太极，短期内难以攻下的营销对象，要学会“远交
近攻”　　金建军摇摇头：“钱盛元这一关，我们一定要攻。
但是，这需要时间和时机的配合。
时间上，我们不够用；时机上，暂时也没有。
所以，我们应该暂缓一下对他的攻关，而要另辟蹊径。
” 　　金建军笑眯眯地看着她，一字一顿地说道：“远、交、近、攻。
”　　“我们作为销售人员，一定要把自己的思路和眼界再放开一些，而不能集中在一个点、一个人
、或是一个单一的销售事件上。
产品进入市场之初，我们也一定要注意市场上还有什么其他的定单在操作？
还有什么其他的产品在竞争？
还有什么其他的企业在寻求合作、采购⋯⋯”　　　　商场近战手筋——双生双赢 　　1.商场上，没
有敌人和朋友，利益的共享与利益的争夺，决定谁是一时的朋友或敌人。
　　“俗话说的好，敌人的敌人即是朋友。
当这些关系纠缠、错综在一起的时候，所有的朋友都有可能是敌人，而所有的敌人也都有可能是朋友
。
换而言之，也就是没有朋友，更没有敌人。
”　　“一个聪明的销售人员，就应该要学会如何把对手的不足，变成自己在谈判桌上的筹码。
”金建军赞赏地点点头。
　　2.商战中没有死活的必要，交易的真谛就是相互妥协的过程。
　　“商场并不是真的战场，永远没有你死我活的必要。
即使真像你说的那样，那么最好的解决办法，并不一定是完全地消灭，而是双生双赢，让彼此都获取
利润、得到好处。
”　　　　排兵布阵——明修栈道　　1.商场中利益是最终目的，而任何一个猎手都是匍匐着接近猎
物的。
　　　麦约翰有些诧异，看着金建军问道：“为什么用她？
是因为她有什么政府背景么？
”
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媒体关注与评论

　　商场利益法则：　　“商场并不是真的战场，永远没有你死我活的必要，最好的解决办法，并不
一定是完全地消灭，而是双生双赢，让彼此都获取利润、得到好处。
”　　　　职场真谛：　　“职场就是一盘棋。
你是执棋者，也是落子无悔的棋子儿，你的身份、位置、包括你应该要走的每一步，都只是留在你职
场征途中的一个痕迹，终场时，烟花散尽，职场的征途继续。
”　　　　赢单法则：　　商场上没有敌人和朋友，利益的共享与争夺，决定谁是一时的朋友或敌人
。
　　　　商战中没有死活的必要，交易的真谛就是相互妥协的过程。
　　　　做一个成功的商业掮客，美味的饵料是保证网里永远有鱼的关键。
　　　　商场中没有君子，大部分成功案例都来源于见不得光的精确筹谋。
　　　　擅长通沟的人，总是非常了解每一段沟壑，但是要不嫌脏臭。
　　　　可以拿来当枪使的未必是自己人，也可以是对手的人。
　　　　控制一个部门，倒不如控制一个人来得方便。
这个人是枪，是炮，也是甲，更是盾，进能攻，退能守。
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编辑推荐

　　《赢单》是继《做单》、《成交》之后，做单三部曲最值得期待的终结篇劲爆上市！
　　　　讲述商业世界中双生双赢的利益法则　　　　真实诠释世界500强外企内部的生存秘密　　　
　“俗话说的好，敌人的敌人即是朋友。
当这些关系纠缠、错综在一起的时候，所有的朋友都有可能是敌人，而所有的敌人也都有可能是朋友
。
换而言之，也就是没有朋友，更没有敌人。
”
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