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内容概要

《对外经贸英语函电》982年初版发行，1986年进行修订。
经全国外贸中专学校作为统一教材使用，并经一些院校的外经贸专业使用，普遍反映是一部好的函电
教科书。
但随着我国对外经贸事业的发展，国际贸易新事物的出现以及外贸中专教育改革的深化，有必要再次
修订、改编。
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