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内容概要

本书是顺应“入世”要求，结合作者多年的教学经验和外贸实践，在吸收专家同仁的最新研究成果的
基础上，集体编写成的。
它包括国际贸易基本理论和政策、国际贸易发展新趋势、世界贸易组织、国际商务谈判、国际商务谈
判、合同条款、合同的商订与履行、国际贸易方式等方面内容。
其集理论、政策和实务于一体，更侧重于实务操作。
该书可供高等院校国际经济与贸易、世界经济和其他财经专业的学生以及有关国际经济贸易业务部门
工作人员学习参考之用。
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书籍目录

第一章 国际贸易基础知识  一、国际贸易的基本概念    （一）国际贸易常用的基本概念    （二）国际贸
易的分类及其基本含义  二、影响国际分工形成及发展的因素  三、当代民办市场的主要特征    （一）
国际分工的含义    （二）国际分工形成及发展    （三）影响国际分工形成和发展的主要因素  四、影响
国际市场价格变动的因素    （一）世界市场价格的概念    （二）世界市场价格的主要种类    （三）影
响世界“自由市场”价格变动的主要因素第二章 当代国际经济贸易发展趋势  一、区域经济一体化的
发展及影响    （一）区域经济一体化的含义及其发展现状    （二）区域经济一体化的组织形式    （三
）区域经济一体化对世界经济的影响  二、国际资本移动的特点及其影响    （一）国际资本移动的含义
及形成    （二）战后国际次本移动的主要特色    （三）外国直接投资对东道国的正面效应与负面效应  
三、跨国公司的发展及影响    （一）跨国公司的含义    （二）跨国公司的发展过程    （三）跨国公司
的发展过程  四、国际服务贸易的发展    （一）服务贸易的含义    （二）国际服务贸易发展的特性    （
三）国际服务贸易的发展前景预测  五、国际贸易可持续发展战略    （一）国际贸易可持续发展战略的
提出    （二）国际贸易中有害于中持续发展的主要表现    （三）国际贸易可持续发展战略的实施  六
、EDI在国际贸易中广泛应用    （一）EDI的基本含义    （二）EDI在国际贸易领域的广泛运用    （三
）EDI在国际贸易业务运用中的优越性第三章 西方国际贸易理信纸  一、古曲国际贸易理论    （一）亚
当·斯密的绝对成本论    （二）大卫·李嘉图的比较成本论    （三）穆勒的相互需求理论  二、现代国
际贸易理论    （一）赫克歇尔一俄林的要素禀赋理论    （二）里昂惕夫之谜  三、新贸易理论    （一）
新贸易理论产生的背景    （二）新贸易理论产业内贸易的一些解释    （三）新贸易理论在理论上的新
贡献    （四）对新贸易理论的简要评论  四、保护贸易的主要理论    （一）重商主义    （二）近代保护
贸易理论    （三）超保护贸易理论第四章 国际贸易政策与措篱  一、对外贸易政策概述  二、关税措篱  
三、非关税措施  四、鼓励出口的措施第五章 世界贸易组织  一、从关税与贸易总协定至世界贸易组织 
二、世界贸易组织简介  三、世界贸易组织与中国第六章 合同的标的及其相关条款  一、商品的品名  
二、商品的品质  三、商品的数量  四、商品的包装第七章 商品价格及贸易术语  一、国际贸易术语概
述  二、六种主要的贸易术语  三、其他国际贸易术语  四、出口成本的核算与佣金和折扣  五、买卖合
同中的价格条款第八章 国际货物运输  一、海羊运输  二、其他运输方式  三、合同中的装运条款  四、
装运单据第九章 国际货物运输保险  一、保险的基本原则   二、贷物运输保险保障的范围  三、我国海
洋货物运输保险的险别与条款  四、其他运输方式下的货物保险  五、合同中的保险条款第十章 国际货
款的结算  一、支付工具  二、汇付、托收与保理  三、信用证  四、银行保函  五、不同结算方式的选择
使用  六、合同中的支会条款第十一章 国际贸易争议的预防与处理  一、商品的检验  二、争议与索赔  
三、不可抗力  四、仲裁第十二章 国际商务谈判  一、国际商务谈判前的准备  二、国际商务谈判的原
则与过程  三、谈判的技巧和各国商人的谈判风格  四、合同的商订第十三章 进出口合同的履行  一、
出口合同的履行  二、进口合同的履行第十四章 国际贸易的方式  一、包销和代理  二、寄售和展卖  三
、招标、投标和拍卖  四、对销贸易  五、对外加工装配业务
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