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内容概要

本书不是泛泛而谈中国古代的谈判活动，而是突出谈判的谋略，是中国古代谈判学和极为发达的谋略
学的逻辑交叉。
既有纵向的历史溯源，又有横向的逻辑剖析，将谈判淡、谋略学融为一体，使中国谈判学的内容、形
式凸现出华夏民族的特色。
本书不是一部中国古代谈判史，也不是中国古代谈判案例的汇编，而是将中国古代谈判活动的谋略置
于广阔的文化背景中进行全方位考查，对中国古代谈判谋略文化与中国古代哲学、逻辑学、心理学、
伦理学的关系进行探索，提示了中国古代谈判学的文化内涵及其特质。
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