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前言

　　现在，理工科的教学方式其实已经是案例教学了，但对于非理工类的学科，案例教学是相对薄弱
的。
作为高等教育的工作者来说，无论是教理工类学科，还是教文科类学科，不能仅仅停留在教学方法的
改进上，还应该看到深层次的教育思想问题。
　　我们都知道，实践是检验真理的唯一标准。
那么什么是真理呢？
可以说，满足一定条件的定理、定律以及理论都应该是。
经过长期的教学实践，理工类学科的教材已经注意到了这一点，很重视对待各种真理实践的客观条件
，因为真理是包含实践条件的。
因此在讲解这些真理时，都会举出许多客观实践的特例来加以说明，同时还说明真理所需要的条件。
当客观的实践条件超越了真理所需要的条件时，应想方设法改变实践条件，使真理和客观实际相符合
。
然而，在教学的实施过程中，一些理工科类的教师，由于受到旧习惯的影响，对这个问题还不够重视
，结果对学生造成了不良影响。
因为，在实践过程中运用真理时，是在近似条件下进行的，约束条件被放松了，真理和实践只是近似
的符合。
不向学生讲清这一点，学生就会忽视真理满足的条件，而认为真理具有非常广泛的适用性，他们毕业
后就会使用放松了条件的真理，使他们不再热心于突破真理的局限性。
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内容概要

　　《营销案例》汇集了13个有磁市场营销的案例。
“阿明瓜子”等8个案例是通过比较深入的调研、讨论，撰写而成的；上海施乐复印机有限公司的市
场调研案例是作者完成该调研项目后撰写的；还有4个国际著名公司的营销案例，是通过查阅有关文
献选编的。
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书籍目录

“阿明瓜子”的关系营销模式“新亚大包”越做越“大”上海菊花集团公司改革分销渠道结构的尝试
品牌营销：“六神”沐浴露的成长之路“正广和”建立营销网络的探索“小绍兴”品牌创建过程的分
析营造“新世界”的营销环境建国宾馆独辟蹊径开发服务产品上海施乐复印机有限公司市场调研的案
例分析价格：永恒的竞争焦点美洲航空公司推出欧洲预订系统的服务创新可口可乐“新配方”的营销
风波重塑“卡迪拉克”品牌形象的整体策划后记
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章节摘录

　　“阿明瓜子”的关系营销模式　　三、一段曲折的经历　　1990年8月，正当尹文明（现为三明的
总经理）一手创建的三明（当时是队办企业）连年赢利，企业规模比初创时扩大了30倍，大板瓜子在
市场上有了一定知名度时，村里决定尹文明由生产队队长（兼厂长）调任村长。
连年创利的厂长被调任，似乎匪夷所思，但对于那时的一家队办集体企业来说，这是很正常的人事安
排。
　　说到底，三明这个队办企业是村集体共同所有的，尹文明只是经营者而非所有者，三明的大事还
得由村干部说了算。
不过，从一个小队长提拔为村长，这在华漕村是前所未有的。
自己队里的人当了村长，三明的级别又从队办企业上升为村办企业，三明的大部分员工还是感到格外
自豪。
　　尹文明虽然对自己一手创办的企业难以割舍，但想到村里2000多村民，只有6家企业，企业年产值
号称100多万元，利润却只有8万元，而且这8万元利润大部分还是账面上的。
村里的经济如此困难，自己受命于患难之中，说明了村里人对他这个才28岁的年轻人的信任。
因此，尹文明决心接过村长这副责任更重的担子。
　　当了村长后的尹文明，尽管心里时时牵挂着三明，但由于身兼数职，实际上对三明具体的经营管
理已经分身乏术。
初始，三明经营尚可，1991年甚至有了60万元利润。
但，这利润主要来源于库存原料的涨价。
1992年，台湾商人开始在大陆大量开设炒货厂，大陆的炒货企业在较量中几乎全军覆没，三明的经营
不善也开始显露出来，当年就由赢利转为亏损23万元。
　　看到这种情况，尹文明坐不住了。
他先后14次找到镇党委，要求让出村长职位，回去续任厂长。
村党支部先是不允，三明在看不过每况愈下的情景和顶不住尹文明的一再坚持，最后终于让尹文明又
重新兼任三明的厂长。
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