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内容概要

为了加强实践教学，培养学生的综合能力及创新精神，提高他们运用外贸理论解决实际问题的能力，
我们根据教学改革实例经验及职业教育的发展趋势，编写了一本集综合性、实践性、操作性于一体的
单科教材——《对外贸易综合技能》，作为对外经贸专业的实习、实训课教材。
    在本书的编写过程中，我们力求体现“转变教育观念，改革人才培养模式，积极实行启发式和讨论
式教学，激发学生独立思考和创新意识”的精神，对外经贸专业综合技能课的教学内容、教学方法、
教学的组织形式等做了大胆改革和尝试。
本书具有以下特点：1、突出实践教学；2、注重运用提示与启发教学；3、体现综合性与可操作性原则
。
    本书可作为外经贸院校、职业院校实践技能课的教材，也可供外贸工作者学习、参考或用于岗前培
训。
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