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内容概要

　　国际贸易实务是一门主要研究国际货物买卖的具体过程及相关活动内容与商务运作规范的学科，
也是一门具有涉外商务活动特点、实践性很强的综合性应用学科。
本书分为四篇二十二章，主要介绍了贸易术语与国际贸易惯例，合同的主体与标的，国际货物运输，
国际货物运输保险，进出口商品的价格，争议的预防与处理，国际商务谈判，进出口合同的履行，违
约及其法律救济方法，独家经销与独家代理，期货交易与套期保值，对销贸易，电子商务与无纸贸易
等内容。
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作者简介

黎孝先，对外经济贸易大学教授，1955年研究生毕业后留校任校至今。
曾兼任中国海商法起草委会员委员、深圳赛格集团公司高级顾问，先后赴美国、日本、香港、澳门等
地讲学和参加学术活动。
现兼任中国国际经济贸易仲裁委员会仲裁员、北京国际贸易学会副会长等职。
享受政府特殊津贴。
主编、合编各类著作50多部，主要有：《国际贸易实务》、《世界经济百科全书》、《中日经济法律
词典》、《国际贸易与国际金融》等。
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章节摘录

　　第一篇　国际贸易术语　　第一章　贸易术语与国际贸易惯例　　第一节　贸易术语的概念及其
发展　　一、贸易术语的含义和作用　　国际贸易具有线长、面广、环节多、风险大的特点。
货物从启运地到目的地通常要经过长距离运输，通过多道关卡，交接许多手续。
这期间货物遭遇自然灾害或意外事故而导致损坏或灭失的风险，也比国内贸易大一些。
为了明确交易双方各自承担的责任和义务，当事人在洽商交易、订立合同时，必然要考虑以下几个重
要问题。
　　1.卖方在什么地方，以什么方式办理交货？
　　2.货物发生损坏或灭失的风险何时由卖方转移给买方？
　　3.由谁负责办理货物的运输、保险以及通关过境的手续？
　　4.由谁承担办理上述事项时所需的各种费用？
　　5.买卖双方需要交接哪些有关的单据？
　　在具体交易中，以上这些问题都是必须明确的，贸易术语正是为了解决这些问题，在长期的国际
贸易实践中逐渐产生和发展起来的。
在国际贸易中，确定一种商品的成交价，不仅取决于其本身的价值，还要考虑到商品从产地运至最终
目的地的过中，有关的手续由谁负担以及风险如何划分等一系列问题。
如果由卖方承担的风大、责任广、费用多，其价格自然要高一些；反之，如果由买方承担较多的风险
、责任和费用，货价则要低一些买方才可能接受。
由此可见，贸易术语具有两重性：一方面，它是用来确定交货条件，即说明买卖双方在交接货物时各
自承担的风险、责任和费用；另一方面，又用来表示该商品的价格构成因素。
这二者是紧密相关的。
　　贸易术语在国际贸易中的作用，可以归纳为以下几点：　　1.每种贸易术语都有其特定的含义，
一些国际惯例对各种贸易术语也作了统一的解释和规定，这些解释与规定在国际上被广泛接受，成为
从事国际贸易的行为准则。
因此，买卖双方只要商定按何种贸易术语成交，即可明确彼此在货物交接方面所应承担的风险、责任
和费用。
这就大大简化了交易手续，缩短了洽商时间，从而节约了费用开支。
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编辑推荐

《国际贸易实务》(第4版)同原有教材相比，新增加了国际商务谈判、违约定及其救济方法、国际电子
商务、定金罚则、保理业务和境外加工等章节的内容，并在各章之后，分别附上了思考题。
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