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内容概要

　　楼盘销售是地产项目开发中关键的“惊险一跳”！
在全程营销的时代，它涵括了项目产品策划、定价、推广、大卖场布置、开盘、促销、公关造市以及
销售控制等诸多环节。
在保证面面俱到的同时，为保障销售各个环节无缝接合并快速有效的运作，楼盘销售体系必须系统化
：既要有清晰的项目销售目标，又要有可靠的销售执行体系。
　　本书充分结合了作为中国最大地产资讯平台决策资源的资源优势和泰盈置业这个地产销售代理行
业的“特种部队”的超强销售执行力，并总结了拥有开发商背景的泰盈决策资源集团的成功开发经验
；提炼出楼盘成功销售执行体系的9大步骤；运用泰盈多年来独特的滞销地产项目解决智慧，为陷入
困境的地产开发商排忧解难；运用决策资源与各大地产名企广泛的业务联系，收集、整理、优化了地
产赢家最先进的管理制度、表格，可以说本书是地产行业最先进的操盘智慧的结晶。
　　世界上找不到两片完全相同的树叶，在地产行业，也没有两个完全相同的开发项目，各个项目的
实际操作方式因开发商、代理商、市场环境等不同而千差万别，希望本书内容能为您提供有价值的参
考借鉴。
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