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内容概要

　　《21世纪国际商务教材教辅系列：国际市场营销》的编写具有以下特点：（1）新颖性。
《21世纪国际商务教材教辅系列：国际市场营销》吸收了近年来国际市场营销领域的研究成果，采用
了许多新的案例。
（2）简明性。
《21世纪国际商务教材教辅系列：国际市场营销》对市场营销理论进行了梳理，对案例进行了加工，
力求使理论和案例简明化。
（3）实践性。
《21世纪国际商务教材教辅系列：国际市场营销》采用的许多案例都是近年来发生的、许多人都熟悉
的、生动活泼的公司实践。
（4）针对性。
《21世纪国际商务教材教辅系列：国际市场营销》以全国各类涉及“国际市场营销”的证书考试大纲
为基础，突出重点，破解难点，使学生完《21世纪国际商务教材教辅系列：国际市场营销》后能顺利
通过各类考试中“国际市场营销”内容的考核。
（5）配套性。
为了提高学习效果，《21世纪国际商务教材教辅系列：国际市场营销》配有《国际市场营销练习题及
分析解答》。
　　《21世纪国际商务教材教辅系列：国际市场营销》不仅可以作为中专、高职高专国际商务专业、
国际市场营销专业和其他相关财经类专业学生学习“国际市场营销”的教材，而且还可作为涉外各类
考证和各类干部培训国际商务基础知识的参考书，也可作为有志于从事国际商务工作的人员自学之用
。
使用时，如同时结合《21世纪国际商务教材教辅系列：国际市场营销》的配套练习册《国际市场营销
练习题及分析解答》，效果更佳。
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编辑推荐

　　《国际市场营销》以简明扼要的理论树立观念，以简单明了的案例说明问题，理论联系实际，力
求深入浅出，提高学生分析问题和解决问题的能力。
《21世纪国际商务教材教辅系列：国际市场营销》对市场营销理论进行了梳理，也吸收了近年来国际
市场营销领域的研究成果，采用了许多新的案例，力求使理论和案例简明化，《21世纪国际商务教材
教辅系列：国际市场营销》不仅可以作为中专、高职高专国际商务专业、国际市场营销专业和其他相
关财经类专业学生学习“国际市场营销”的教材，而且还可作为涉外各类考证和各类干部培训国际商
务基础知识的参考书。
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