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内容概要

组建你的团队，训练你的团队，管理你的团队。
然后，带上你的团队在直销江湖里纵横驰骋去吧！
打造直销行业最优异的业绩，击败你最强大的对手，然后登上高处，振臂高呼：我为直销狂！
    直销不是小孩的洋娃娃，随便怎样弄都行。
直销要讲究技巧，要建立一个能征善战的直销团队，更需要技巧。
谁都不想自己组建的队伍是散沙一盘，直销是个以人为本的行业，一个有向心力的团队就是直销人的
生命。
    当卓越成为习惯，成功也就水到渠成。
    领略成功，从团队做起！
打造一个无往而不胜的直销军团，不能再等。
等，就是坐以待毙。
迅速、可靠、睿智，才是直销人的作风！
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作者简介

沈秀涛，作家，市场营销专家。
曾任教师、编辑、财经类杂志主编、广告公司高管，现为国内甘著名文化企业总编辑，个人主要著作
有《经典说服大师》、《无敌公关术》、《挑战身心教程》、《人脉之道》、《精英策划》、《点石
成金》等。
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