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内容概要

本书根据全国房地产经纪人协理从业资格考试大纲编写。
覆盖了大纲中房地产经纪实务部分的内容，如房地产交易的基本流程、合同及相关法律文件、交易的
价格与相关的税费，产权的登记，纪纪业务的促成，市场调查与预测等等。
    本书适合作为房地产经纪人协理做作业资格考试的培训教材，也可作为广大房地产经纪人的学习、
培训用书。
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