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前言

　　21世纪以来，我国居民的收入水平得到了大幅度的提升，居民的资产数量也呈现出了快速增长的
趋势。
财富的快速增加推动了对于个人资产进行管理的需求，人们开始寻求如何有效地实现资产的保值增值
。
与此同时，金融2r-具的创新、混业经营和全方位服务的新发展，也推动了金融机构开始向个人理财领
域拓展自己的服务内容，以在这一巨大的新型市场获得先机。
　　个人理财在我国目前是一个新兴的领域，但是其在西方发达国家已经形成了较为完整的服务体系
。
对于处于起步阶段的我国金融服务业而言，存在许多需要规范和改进的空间，包括从业人员的资格认
证、行业服务的标准和规范、全方位服务的制度障碍等。
目前，我国金融业实行的还是分业经营、分业监管的模式，尽管这一模式对于降低金融系统的风险起
到了重要的作用；但是，它也在一定程度上限制了我国个人理财业务的全面开展和质量的提升。
现在，很多的金融机构，包括银行、保险、证券以及各类投资咨询机构都开始发展自己的个人理财业
务，但是政策的限制使得它们往往只能提供或者更专注于某一类金融业务，这与个人理财全方位服务
的要求出现了背离。
因此，尽管个人理财业务在我国存在着很大的市场空间，它同时还有很长的路要走。
也正是在这个过程中，市场中的机会才得以不断体现。
　　本书的编写正是在这种背景下推出的。
市场服务的需求开始转向全方位的服务，同样，对人才的需求也转向了对复合型人才的需求。
对于财经类专业的学生和准备在这一领域有所发展的从业人员来说，正确地把握个人理财的基本流程
、不同金融工具的运用原理并为客户提供个性化及综合化的服务，是获得成功的必备前提。
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内容概要

市场服务，的需求开始转向全方位的服务，同样，对人才的需求也转向了对复合型人才的需求。
对于财经类专业的学生和准备在这一领域有所发展的从业人员来说，正确地把握个人理财的基本流程
、不同金融工具的运用原理并为客户提供个性化及综合化的服务，是获得成功的必备前提。
 本书的内容共分十二章，分别从个人理财基础、基本流程、风险管理计划、投资计划、融资计划和退
休及遗产计划六个大的方面阐述了个人理财的基本原理和内容。
个人理财是一个全方位的服务体系，因此它对从业人员的知识的广度和运用能力具有较高的要求。
对于这门课程的学习，需要大家拓展自己的视野、实时地跟踪市场的最新信息、不断地充实和提高自
己的专业技能和与人沟通交流的能力，因此，它对人才的要求比较高。
根据国外的经验来看，在这一领域内的从业人员，能够获得专业的资格认证的都是在这一领域内从业
几十年的专业人员，因此，个人理财是一门专业性强、要求高和需求全面的新课程。
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章节摘录

　　第一章　个人理财概述　　第三节　理财规划师及其资格认证　　一、注册金融策划师　　（一
）认证单位　　注册金融策划师证书由注册金融策划师标准委员会考试认证，是目前国际上金融领域
最权威和最流行的个人理财执业资格证。
注册金融策划师是通过不断调整存款、股票、债券、基金、保险和不动产等各种金融产品组成的投资
组合，设计合理的税务规划，来保障客户的财务独立和金融安全。
　　（二）职业前景　　国外的注册金融策划师年收入都在10万美元以上。
有专家预言，注册金融策划师会继注册会计师、注册资产评估师和注册税务师之后成为新一代职场新
贵。
　　（三）进入中国时间　　目前，中国并不是美国理财规划协会会员，因而并不能举行注册金融策
划师的考试及注册程序等，但是香港理工大学、中国人民大学已经合作开展了注册金融策划师的资格
考试。
　　（四）培训和考试　　注册金融策划师的专业知识涵盖财务规划的过程、客户需求分析、职业道
德及法律监管、保险、投资、税务及财产规划等方面基本知识和综合应用。
以美国注册金融策划师考试为例，涉及12大类共106个子课题，其中最核心的内容是学习一个完整的财
务规划的过程，占60％以上比例，这部分内容要求有服务客户的实践经验；此外，其余不到40％的内
容涵盖了保险、投资、财务、会计等基本原理、政策法规及市场投资品种等方方面面的知识，内容广
，难度大，即使是已经获得注册会计师或证券分析师的专业人员，也需要系统地学习其他领域的大量
知识。
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