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内容概要

广告业的繁荣在中国也就是十几年的时间。
十几年间，中国大体上完成了计划经济向市场经济转型，广告业伴随着市场经济的发展而发展起来。
同时，它也是市场经济的有机构成。
广告业在市场经济中发展，市场经济在广告业中展示。
    不过，广告作为传播商品或商品生产信息的形象手段，却由来已久，大约有两干多年了。
声音广告、实物广告、标志广告、色彩广告、语言广告等等，先秦至汉就不断地普遍起来。
历史是文化的构成与展现形态，又是文化的过滤器。
在漫长的历史过程中，很多存在过甚至繁荣过的东西消失了，很多先前没有的东西产生了并且繁荣了
，更有一些东西消失了复又产生，产生了又再消失，几起几落，这就是历史的文化过滤作用。
历史过滤有历史根据历史标准，合于这根据的东西就保留和繁荣起来，不合于这根据的东西就被滤除
或者淘汰。
这历史的根据或标；隹又不断地变化，此一时彼一时，这就有了此时被淘汰而彼时又生出的情况。
再有，这历史的过滤作用又有空间地域的差异，在此一地产生的东西在彼一地未必产生，在此一地被
淘汰的东西在彼一地未必淘汰。
比如中国的京剧在西方就没有，而西方规模宏大的教堂群在中国也没有。
时间与空间是历史的基本形态也是历史过滤作用的基本形态。
不过，不管历史怎样发挥着过滤作用，怎样使不少东西被滤除使不少东西消而又生或生而又消，也不
管历史怎样地体现为空间或地域差异，广告却在历史中长盛不衰。
这样，广告及广告业就成为一种普遍的历史现象。
当然，广告业作为“业”而产生并繁荣这是社会分工的结果。
社会分工有社会分工的条件，当广告业作为“业”而独立并繁荣时，相应的历史条件便是商品经济的
一定程度的发展与发达。
据史记载，唐宋两代是中国广告业相当繁荣的两个时期，专门有一批技艺高超的手艺人在专门的场所
从事着花样繁多的精美的广告制作，当时，车船、房架、院墙、廊柱、铺面、门脸、摊亭等都作为广
告媒体被开发出来。
唐宋时期，正是中国商品经济空前发展的时期。
有人说，盛世广告多。
这话不假，不仅唐宋，历史上凡值盛世，便都有广告的繁荣。
从这一意义说，广告是建立在商品经济基础上的社会繁荣的晴雨表。
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章节摘录

　　1.结合下面的案例，分析瞒天过海谋略的运用过程　　某县一个农民出身的商人看到农民种棉花
的积极性很高，棉花的价格已达3元多一斤。
长期以来，农民用的棉种早已退化，急需新棉种，而市场供应并不十分充足。
充分了解情况后，此人决定用棉花种子发大财。
　　此人从外地买了一些优质棉种，谎称是托技术员从棉花研究所购买的高级种子。
他买的种子不多，只够种一亩地，他并不卖这些种子，而是自己种。
他还向很亲近的邻居出示了一张发票，种子不是按斤买的，而是每粒五角，这个价格令邻居非常吃惊
。
此人一再吩咐邻居不要外传，但不久就传得临近的村庄都知道了。
　　种棉花时，他没有采用一般的方法，而是很仔细地先下种，然后移栽，下种时还专门请了县里的
一个技术员亲临指导，吸引了很多人前来观看。
　　棉花种下以后，他多施肥，科学管理。
天旱时，他又浇水。
由于水分充足，他的棉花当然比别人长的好。
棉花还未开，四邻的村庄就有人去看，大家都称赞不愧为五角一粒的种子，长得就是好。
　　秋天了，棉花田里一片洁白。
他雇了3个小伙子和自己一起，天天晚上睡在地里看护棉花，而且准备了两支猎枪。
　　一天夜里，村里的人听到棉田里吵吵闹闹，又听到两声枪响，果然有人偷棉花了，结果小偷被吓
跑了。
其实“小偷”是此人雇来演戏的。
　　收获时，许多人想买他的种子，最后人们以40元一斤的高价将种子抢购一空。
此人还编了本种棉花的小册子，发给买种子的人。
　　此人种的棉花是优质不假，但决没有达到五角一粒的程度。
他买的那年也只是2元多一斤，而他却卖了40元一斤的好价钱。
只一年的时间，他就赚了3万多元。
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