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前言

　　这本书的每一章都会提到赚钱的秘诀，遵循它的指引，已产生出成百上千的巨富，赚得了无数的
钱财。
许久以来，这些富商巨贾一直是我详尽分析的对象。
　　50多年前，卡耐基先生最先让我注意到这个致富秘诀。
当时我还只不过是个孩子，这位精明干练而慈祥的苏格兰老人却满不在乎地把这个诀窍抛入我的脑海
，然后就背靠着座椅，眼中闪烁着快乐的光芒，留神地看我到底有没有足够的智力去领会他所有的含
义。
　　他发现我掌握住了他的观念，就又问我，愿不愿意花上几年或者更多年的时间，让自己成一点气
候，再将这则窍门公诸于世，让原本可能终其一生碌碌无为的男男女女皆可因此受惠？
我说我愿意。
于是，在卡耐基先生的协助下，我一直信守着当时的承诺。
　　书中的绝妙计策已有上千人屡试不爽，这些人遍及社会的各个阶层。
卡耐基先生当初的用意是，对于为他带来巨额财富的这则神奇公式，应该让没有闲暇探究生财之道的
人也能唾手可得。
他也希望我能在不同行业的男女身上，验证这则公式究竟靠不靠得住。
他认为这则公式应该在所有的公立院校传授。
他则表示，如果讲授得宜，这个法则足以引发整个教育体系的彻底改革，大家可因此少花一半的时间
在学校的课程上。
　　原因在于，一手孕育缔造这则传奇故事的人，便是卡耐基先生亲自调教出来的诸多年轻人中的一
员，借着这些年轻人的成绩，卡耐基先生证明了这则窍门“对那些已准备就绪的人来说”都会有效。
史库韦伯运用了一次这则秘诀，就为自己赚进了大把钞票，并赢得数不完的机会。
就只是上一次少说也值6亿美金。
　　这些事实是每一个认识卡耐基先生的人都耳熟能详的。
书中的实例可以让你大略了解到，“只要你知道自己要的是什么”，这本书便可以为你罗列什么。
　　这个秘诀已传授给上千名男女，正如卡耐基先生所预期的，这些男女将这个原则运用在自身的利
害关系上，其中一些人发了财，有些则成功地营造了家庭的欢乐融洽。
有位传教士因为运用此秘诀得当，年收入高达7.5万美元，并且有增无减呢！
　　辛辛那提的一位裁缝师亚瑟·纳斯，把他濒临破产的事业拿来当做“实验用的白鼠”，想看看这
个法则灵不灵光，结果他的事业因此而起死回生，并发了大财。
虽然亚瑟·纳斯先生已去世，但是这家公司依旧欣欣向荣。
这次的实验简直无可比拟，报纸、杂志争相传诵的溢美之辞，为公司免费打了价值逾百万美元的广告
。
　　这个诀窍也被魏尔得知了。
当时他住在德州的达拉斯，而且他万事俱备，只欠东风，于是一口气辞了职，改行学法律。
他成功了吗？
这个故事本书中就会提到。
　　我在拉萨尔推广大学当宣传经理时，该校才草创不久，规模初具，我有幸得以眼见校长查别林善
用这个公式，而使该校跻身全美的大型推广院校之列。
我所指的这个秘诀，将在书里前前后后提到不下百次。
这则公式并没有直截了当的名称，因为不命名似乎比较灵验，那些一切皆已就绪、正在四下摸索的人
仍可以俯拾皆得。
　　所以当初卡耐基先生传授这个概念给我时，也没跟我讲到什么特别的名称，只是悄悄传递了一个
概念给我罢了。
　　如果你已准备好，要把这个公式派上用场，在本书的每一章里，你至少可以找到一次这则窍门。
我很希望我能亲自告诉你如何运用这个秘诀，但是你用自己的方法去找答案，受用程度会更大。

Page 2



第一图书网, tushu007.com
<<思考致富>>

　　如果你曾气馁挫败过，如果你曾竭尽心力熬过困厄，如果你曾很努力却失败了，如果你因病痛导
致行动不便，本书可能正是你遍寻不着的荒漠甘泉。
　　第一次世界大战期间，威尔逊总统曾大力运用本秘诀。
每一位参战的士兵受训时，都接受了不露痕迹、精心包装在训练课程里的这个秘诀，然后才到前线去
作战。
威尔逊总统告诉我，在筹募作战经费时，这个秘诀也居功甚伟。
　　这个秘诀的特殊之处是，一旦展现在已得知它、使用它的人身上，他们旋即致富。
如果你心存怀疑，每当我提到某些人的名字，你就可以去研究一下这些曾运用此道的人；你可以亲自
去查明求证，然后你就会心服口服。
　　天下是没有不劳而获这回事的！
　　我提出的这个秘诀，是要付出代价才能取得的，但是它物超所值太多了。
对那些不曾刻意去寻求成功诀窍的人来说，花再大代价，也学不来这个窍门。
这个公式既不能免费奉送，也不能用金钱买卖，因为这个秘诀分为两个部分。
其中一部分，是那些一切就绪的人身上原已具备的。
对所有准备就绪的人来说，这则诀窍的效力是不会因人而异的。
这个成功法则和教育程度一点关系也没有。
早在我呱呱坠地之前许久，爱迪生即已坐视这个成功要诀，并且加以发扬光大，使自己成为世界首屈
一指的发明大师，而他只上过3个月的学校。
　　爱迪生的事业伙伴艾德温·巴纳斯也颇晓此道。
虽然他当时的年收入仅有1.2万美元，他仍迅速累积了一大笔财富，而且以壮年之姿功成身退，隐身于
繁忙的幕前作业之后。
你将会在第一章开头就读到他的传奇。
你一定会发现，成功并非遥不可及，你仍然可以成为自己所向往的人物，名和利、幸福和认同一切近
在眼前，只要心态正确，下定决心的人都可以得享这个福分。
　　我是怎么跟这些福分结缘的？
你还没读完这本书就可能找到答案了；也可能才读了开宗明义的第一章，你就已恍然大悟；也可能读
完最后一页，你才开窍。
　　我应卡耐基先生的请求，在这二十年研究工作期间，分析过不下数百位士绅名媛，他们多半承认
，巨额的财富皆是借助卡耐基的秘诀才得以累聚，其中有：　　亨利·福特（美国汽车大亨）　　詹
姆士·希尔（美国铁路巨子）　　乔治·伊士曼（彩色冲印专家、美国实业家及慈善家）　　约翰·
洛克菲勒（美国石油大王）　　托马斯·爱迪生（美国发明家）　　伍德罗·威尔逊（美国第28任总
统）　　西奥多·罗斯福（美国总统）　　詹宁士·柏班克（美国参议员及园艺家）　　威廉·柏莱
思（美国政治家及律师，曾三度为美国总统候选人）　　亚历山大·贝尔傅士（电话发明者）　　威
尔伯·莱特（飞机发明者）　　这些人名代表的只不过是一小部分，足以证明知晓卡耐基法则的知名
人士岂只数百，他们在理财方面和其他方面的成就，皆因了解并且运用了卡耐基法则而获致，并随即
攀上人生的高峰。
时至今日，我也还没见过有谁灵活机动并运用了该秘诀之后，还没有在自己选定的行业里大放异彩的
。
我也从未目睹有哪一个人，能够在这些条件尚未完全具备的情形下，累积到什么财富，或是能自己鹤
立鸡群的。
由这两个事实证明了，这则要诀法门比一般人所受的任何教育都来得重要，这个秘诀高招是任何一位
想下定决心的人都不可或缺的认知。
教育究竟是什么？
这个问题我会详细解答。
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内容概要

　　《思考致富》作者拿破仑·希尔是美国成功学创始人和励志专家，也是成功学、创造学、人际关
系学的世界顶尖培训大师。
拿破仑-希尔这个名字无人不晓，他所创建的成功学和17项成功法则，热情鼓舞了千百万的人发愤图强
，最终达到了人生和事业的顶峰。
　　当你开始将《一生的财富》中的理念付诸于实际行动时，要准备好所要面对的复杂而又不断变化
着的世界。
但是只要你认真去做，你就会发现你不仅减少了很多生活中的烦恼和压力，而且即将获得丰厚的财富
。
　　相信我，这种回报，值得你去努力！
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书籍目录

第一章 心想才能事成一 你只需要一个好点子二 “流浪汉”走近发明家三 抓住机会，财富才会来临四 
距离黄金三尺五 坚持五角钱的教训六 我将获得我想要的七 改变命运的原则第二章 渴望——所有成就
的起点一 燃烧的欲望二 使渴望变成财富的六个步骤三 欲望可以创造奇迹四 让梦想起飞第三章 信心—
—具体描摹并且信以为真一 信心的威力二 抛弃自卑三 神奇的自我暗示四 如何培养你的信心五 价值十
万美元的精彩演说第四章 伟大的潜意识一 肥沃的田园二 刺激潜意识的三步曲三 利用想象力播种潜意
识的种子四 想象力的培养训练五 积极的态度积极的情感第五章 专业知识——获得财富的工具一 “无
知”的致富者二 如何成为需求的人才三 专业知识的创富路四 同事是你的宝贵资源第六章 智囊团——
鞭策驱动的力量一 制定完善的成功步骤二 借“智囊团”获取力量三 领导好你的智囊团四 招致失败的
因素五 你知道自己的价值吗？
第七章 决心和毅力——致富的保障一 勇敢果断地做出自己的决定二 决定成为有钱的人三 要自由还是
死亡四 顽强的毅力五 我不怕困难第八章 头脑——开启财富城堡的万能钥匙一 学会创新二 不放过偶然
现象三 机遇+实力=成功第九章 神秘的性刺激能量一 成就与性的关系二 培养创造力三 四十岁以后的成
功四 女性的力量第十章 致富路上的六种恐惧一 恐惧的六大基本形态二 向钱伸出我们的手第十一章 方
法——制胜的宝典一 确定办事目的二 方法是主动想出来的三 做事前先找靶心后射击四 天下的事永远
做不完五 别让你的汗水白流第十二章 信义并举以义制利一 信义为处世立业之本二 人格修养和信誉是
盈利的命根三 珍惜声誉犹如珍惜生命第十三章 益寿必须遵循的人生20个定律一 拜伦法则二 牢骚效应
三 犬獒效应四 洛克忠告五 吉格勒定理六 洛克定律七 韦特莱法则八 贝尔效应九 杜根定律十 蜕皮效应
十一 迪斯忠告十二 罗伯特定理十三 杜利奥定理十四 吉格定理十五 隧道视野效应十六 皮尔斯定理十七
特里法则十八 比伦定律十九 基利定理二十 卡贝定理第十四章 全新人生八理念一 言必行，行必果二 让
礼物传递心意三 把握分寸，恰到好处四 真实的谦逊五 适当的举止六 学会说“不”七 面对“嫉妒”心
理八 用诚恳打动人心后记
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章节摘录

　　我相信信心支持下的欲望的力量，因为我见过造物主让我的儿子生活在一个没有耳朵的世界里，
却仍赐予他正常、快乐和成功的生活。
　　我的儿子出生时没有耳朵，医生坦言，这个孩子也许一生聋哑。
但是我没有办法接受这个残酷的事实，在我的意识里，儿子将来会听见，也会说话。
我想起了爱迪生不朽的话语：“事物的发展会告诉我们真理，我们只须遵循它。
它会给我们每个人以指示，只要悉心聆听，就会得到真谛。
”什么是真谛呢？
欲望！
　　我要在儿子没有耳朵的情况下，想方设法把寻求方法和途径的强烈欲望传达到他的大脑。
每天，我都在心里重温自己许下的诺言，一定不让儿子做个聋哑人。
　　儿子稍微大了一些后，我们欣喜地发现，他竟然有微弱的听力，虽然到了该说话的年龄他还是没
有说话的迹象，但这已经给了我巨大的希望。
我们买了一部留声机，没想到儿子第一次听到音乐便人了迷，而且立即把留声机据为己有，而且还发
现他一直用牙齿咬住留声机的一边。
直到好几年以后，我们才知道这是怎么回事，因为我们当时从未听说过“骨骼传导声音”的理论。
　　后来，我们确切知道他能听到我的声音以后，我尽力编一些新鲜的、有戏剧性色彩的故事给他听
，尽力让他学会思考，努力去听，练习说话。
我给儿子灌输了这样一个观念：他拥有一个哥哥难以超越的优势——人们一定会更加关照他。
　　在他快7岁那年，我们对他心灵的教化终于得到了第一次成果。
几个月来，他一直央求他妈妈允许他出去卖报，但他妈妈一直没有同意。
最终，在一天下午，他偷偷从厨房的窗户爬出去，向附近的鞋店借了6分钱作为本钱，开始卖报纸，
晚上回到家，虽然累得够戗。
但他非常有成就——赚来了人生中第一笔财富——4毛2分钱。
从此，他对自己的能力也增添了几分信心，我也明白了，我的儿子拥有足智多谋的品质，而这将伴随
他的一生。
　　这个耳聋的孩子在听不见老师讲课的情况下（除非近距离大声说话）念完了小学、中学、大学。
他没有上过聋哑学校，我们也不想让他学手语，我们只想让他过正常人的生活，和正常的孩子交往。
上高中的时候，他曾经试过用助听器，但遗憾的是对他来说没有什么用。
大学毕业前的最后一个星期，发生了一件可以说大大地影响了他的人生的一件事：别人送了他一个助
听器。
基于以前的失败，对于这次试用他也并不热衷，然而当他漫不经心地戴上时，奇迹却出现了！
他一生渴望的正常听觉成了现实！
他生平第一次听见了，而且和正常人一样清楚！
　　这个助听器给他带来的全新世界让他欣喜若狂，他满怀激情地给制造商写了一封信，仔细描述了
自己的体验。
也许是他的信打动了制造商，他们邀请他到了纽约。
而这时，他产生了一种冲动，正是这种冲动给了他双重的回报！
他想把自己的全新感受告诉千千万万还在无声世界里徜徉的聋人。
他进行了一个月的仔细研究，分析了助听器工厂的营销制度，着手制定了一个两年计划。
当他把计划提交给这家公司的时候，立刻获得了一个可以实现抱负的职位。
　　我相信，如果不是我和他的母亲殚精竭虑地塑造他的内心世界，布莱尔一生将又聋又哑。
　　当我在他的心中深植想听、想说的欲望，而且渴望活得像正常人一样时，那股冲动带来了某种奇
妙的影响，促使上帝为他筑起一座桥，跨越了他的心灵和外界之间的沉寂鸿沟。
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编辑推荐

　　《思考致富》的致富秘决接受了成千上万人的检验，实践对象儿乎遍布各行各业。
这个秘诀的特别之处在于，那些掌握了它并使用它的人从此一路走向成功。
现在，致富所需的每项秘诀就实实在在地掌握在你的手中了。
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