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内容概要

　　农业、农村和农民问题，始终是关系我国经济和社会发展全局的重大问题。
建设社会主义新农村是我党提出的重大历史任务，当前我国总体上已到了以工促农、以城带乡的发展
阶段，初步具备了加大对农业和农村支持保护的条件和能力。
　　为了更好地帮助广大农民朋友了解农村经纪人的含义、应该具备的、业务基础、法律基础、商品
知识等基本理论，掌握寻找市场信息、进行市场预测、进行产品定价、进行产品促销等营销知识和手
段，适应社会主义市场经济体制的要求，积极有效地参与市场竞争，有效配合新型农民科技培训工程
的全面实施，扎扎实实地推进社会主义新农村建设，编写了本书，作为社会主义新农村建设丛书之一
，供广大农民朋友在学习、培训、研究和实践中参考。

Page 2



第一图书网, tushu007.com
<<农村经纪人读本>>

书籍目录

第一篇 农村经纪人的发展概况第一部分 经纪人的形成和发展一、经纪人的含义二、经纪市场的形成
和发展三、市场经济呼唤经纪业务和经纪人的发展第二部分 我国农村经纪人的发展历程一、新中国成
立以前各个时期的经纪人二、新中国成立初期的农村经纪人三、改革开放后的农村经纪人第三部分 农
村经纪人的基本含义和作用一、农村经纪人的含义二、农村经纪人从事的主要经纪活动种类三、农村
经纪人的种类划分四、农村经纪人在我国经济发展中的作用第四部分 农村经纪人在我国的发展现状一
、农村经纪人发展现状二、农村经纪人发展中存在的主要问题三、农村经纪人的发展模式四、加速农
村经纪人队伍的建设第二篇 现代农村经纪人的基本素质和运作技巧第一部分 现代农村经纪人应具备
的基本素质和能力一、职业道德素质二、知识素质三、心理素质四、良好的身体素质五、农村经纪人
要具有自我保护的能力第二部分 农村经纪人应具备的商品基础知识一、商品基础知识二、商品专业知
识简介第三部分 农村经纪人的运作技巧一、农村经纪人的谈判技巧二、农村经纪人的交际技巧第三篇
农村经纪人业务基础第一部分 如何寻找市场信息、进行市场预测一、获取市场信息的六种途径二、如
何进行市场预测三、勇于创造市场第二部分 农村经纪人如何确定价格一、影响产品定价的主要因素二
、可以选用的常见定价方法第三部分 如何组织货源、进行促销一、如何组织货源，确保产品质量二、
如何开展促销活动第四部分 经纪业务内容及运作流程一、经纪业务主要内容二、业务流程第四篇 农
村经纪人签订合同应该注意的问题第一部分 有关合同的基本知识一、合同的含义二、合同的形式和内
容三、签订合同的程序四、代签合同的条件五、经纪合同的履行、变更和解除第二部分 农村经纪合同
的常见种类一、委托合同二、行纪合同三、居间合同第三部分 签订农村经纪合同中应该注意的几个问
题一、确保合同的合法性，避免签订无效合同二、注意经纪合同条款的规范性三、注意合同的公证性
四、注意合同的可行性第五篇 农村经纪人的规范和管理第一部分 管理概述一、对农村经纪人进行管
理的必要性二、国家对经纪行业管理现状三、经纪业管理的原则四、一般经纪人行政管理的主要内容
第二部分 从业资格管理一、从业资格管理二、注册登记管理三、经纪行为的监督管理四、业务培训第
三部分 经纪行为管理一、明确经纪人含义及活动种类二、明确经纪人在经纪活动中应遵守的基本规则
三、明确对违反经纪人基本规则的处罚四、明确经纪合同管理制度五、加强经纪人的税收管理第四部
分 不同类型农村经纪人的管理一、农村经纪人主体的分类二、农村经纪人组织的管理第五部分 国外
行业协会的管理一、世界主要国家行业协会二、西方行业协会的主要功能介绍第六篇 农村经纪人如何
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章节摘录

　　第一篇 农村经纪人的发展概况　　第一部分 经纪人的形成和发展　　二、经纪市场的形成和发
展　　（一）商贸活动是产生经纪业务和经纪人的土壤　　经纪业务和经纪人是随着商贸活动的发展
而产生的。
从广义的经纪业务看，中介服务的职能涉及生产、流通、消费等诸多领域，连接着生产与生产、生产
与消费等诸多环节。
经纪业务对于加速商品流通、实现商品的价值、促进社会再生产的顺利进行起着重要作用。
　　商品生产与商品交换的产生需要以下两个条件：　　1．社会分工　　人类社会的最初阶段，由
于生产力水平低下，劳动所得只能满足最低限度的生活。
随着社会生产力水平的发展，人类社会出现了三次社会大分工。
特别是第三次社会大分工，商业从传统产业中分离出来。
随着商品交换的发展，在社会上出现了专门从事商品交换和为商品交换服务的商人阶层。
　　2．生产资料和消费资料归不同所有者占有　　由于生产资料和消费资料分属于不同的所有者，
他们可以自主决定所占有的产品是用来自己消费，还是用于交换，如果用于交换，在交换过程中必须
是等价的。
　　⋯⋯
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