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前言

　　消费心理学是一门新兴学科，它的目的是研究人们在生活消费过程中，在日常购买行为中的心理
活动规律及个性心理特征。
消费心理学是心理学的一门应用学科。
对于企业而言，要让消费者能够接受其产品，就必须了解消费者对产品有哪些需求，有针对性地生产
、传递产品的信息，提高消费者满意度。
当然在此过程中还要结合消费者的决策，消费者所处的环境等因素，才能制定出切实可行的市场营销
策略，适时、适地、适当地将自己的产品推向市场。
对于消费者来说，面对丰富的商品和企业的各种营销策略，如何健康、理性、科学地消费，以提高自
己的消费效用，同样具有重要的现实意义。
　　本书依据高职、高专财经类各专业教学计划及教育部颁发的关于《高职高专院校人才培养工作水
平评估方案》（试行），贯彻和落实教育部16号文件精神，为适应当前职业教育改革对实用教材的需
要而编写。
　　本书总结了编者多年的教学经验并汲取了以往的研究成果，在借鉴同类教材优点的基础上编写而
成，共分10章，内容包括消费心理学的基本问题、消费者的心理活动过程、消费者的个性心理特征、
消费者购买决策行为、社会文化与消费心理、消费群体与消费心理、商品价格与消费心理、商品因素
与消费心理、商业广告与消费心理和消费心理的发展变化。
　　教材的特点：一是突出了操作性，精选了大量的实际案例，将心理学的基本理论和市场营销理论
与实践相结合：二是内容合理，注重内容的系统性、科学性、实用性和先进性，深入浅出，循序渐进
，通过案例有效地将理论知识与实践结合起来，增强了知识性与趣味性；三是结构新颖，构建了包括
学习要点、导入案例、本章小结、思考题、案例分析和案例讨论为内容的复合型教材模式，以适应教
师精讲、学生参与、师生互动、提高技能的新型教学理念和教学方法。
　　本书由臧良运任主编，并负责拟订编写提纲、统稿和定稿；刘振华和王薇任副主编。
具体编写分工：第1章、第2章、第7章、第10章由齐齐哈尔大学臧良运编写，第5章、第6章由陕西财经
职业技术学院刘振华编写，第8章、第9章由唐山职业技术学院王薇编写，第3章由大庆师范学院杜巍编
写，第4章由江苏海事职业技术学院许传久编写。
　　本书既可作为应用型本科、高职高专、成人高校财经类相关专业的教材，又可作为企业营销人员
的培训教材，对于普通的消费者也是值得一读的参考书。
　　由于编者水平所限，书中难免出现疏漏和不妥之处，敬请广大读者和专家批评指正，以期不断改
进。
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内容概要

本书按照高等职业教育以“服务为宗旨，就业为导向”的培养目标，通过对消费心理学基本概念、基
本理论的介绍，经典案例的解读，全面系统地阐述了消费心理学的知识及其在经营领域中的应用。
    本书内容共10章，将心理学的基本理论和市场营销理论与实践相结合，从心理学和市场营销的角度
揭示了消费者的购买行为特点及其规律，注重内容的系统性、科学性、实用性、先进性和可操作性，
深入浅出，循序渐进，通过案例有效地将理论知识与实践结合起来，增强了知识性与趣味性。
    本书构建了以学习要点、案例导入、本章小结、复习思考题、案例分析和实训练习为内容的复合型
教材模式，以适应教师精讲、学生参与、师生互动、提高技能的新型教学理念和教学方法。
    本书既可作为应用型本科、高职高专、成人高校财经类相关专业的教材，又可作为企业营销人员的
培训教材，对于普通的消费者也是值得一读的参考书。
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章节摘录

　　第1章　消费心理学的基本问题　　1.3　消费心理学的研究现状和意义　　消费心理学是属于应
用心理学范畴的一门学科，美国20世纪40年代70％的心理学博士从事实验心理学工作，而从20世纪80
年代开始，心理学专家大多在诊所、学校和企业中工作，国外有关消费者心理与行为的研究进入了全
面发展和成熟的阶段。
　　1.3.1　国外的消费心理学研究　　消费心理学是从广告心理学发展而来的。
早期的消费研究主要是从消费者处收集信息，以便制作更有效的广告。
后来，研究重点转向产品设计前后消费者的意见和态度。
随着社会的进步和技术的发展，与此相关的研究理论层出不穷，如营销心理学、消费者行为学等都是
研究消费者心理现象和行为的科学。
到目前为止，国外心理学的应用学科已发展到包括教育心理学、社会心理学、政治心理学、临床与咨
询心理学、工业组织心理学、运动心理学及消费心理学等超过25个心理学分支学科。
　　1960年，美国心理学会正式组建了消费者心理学分支。
近年来，随着商品经济的发展，市场竞争的日益激烈，以及市场营销观念由生产者为中心向消费者为
中心转变，对消费者行为的研究越来越受到市场营销研究者和心理学家的重视，美国的许多商业机构
都开展消费者行为，尤其是消费者购买动机这一涉及消费心理学领域的研究。
　　与此同时，心理学和社会心理学的研究也有了很大的发展。
当时，心理学界正是行为主义心理学的时代，以华生、斯金纳为代表的行为主义心理学家围绕刺激与
反应的问题进行了大量研究。
另外，以霍夫兰为代表的一批社会心理学家在战后继续了战时关于说服方面的研究，也取得了丰硕的
成果。
这些研究成果以及心理学其他相关的研究成果大量地被引用到消费心理学理论与实践之中，从而丰富
了消费心理学的内容，促进了消费心理学的发展。
　　随着西方发达国家科学技术的突飞猛进，经济高速增长，心理学本身也发生了重大的历史性变化
，一种新的心理学思想、一个新的心理学学科——认知心理学诞生了。
认知心理学以其旺盛的生命力在短时问内取代了传统行为主义心理学的地位，渗透到了包括消费心理
学在内的心理学的各个研究领域。
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编辑推荐

　　·针对性强，切合职业教育目标，重点培养职业能力，侧重技能传授　　·科学实用，面向应用
型人才的就业，具备大量当前实用案例分析研究，注重培养学生的实践能力　　·内容新颖，借鉴国
内外最新的教材，融会当前最新的理论，遵循最新发布的各项准则、规范　　·系列完整，把握财经
管理专业相关学科、课程之间的关系，整个系列体系严密完整　　·方便教学，网上提供完备的电子
教案、习题参考答案等教学资源，适合教学需要

Page 6



第一图书网, tushu007.com
<<消费心理学>>

版权说明

本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问:http://www.tushu007.com

Page 7


