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内容概要

　　《市场营销实训教程》以社会对市场营销人才的需要和高校市场营销专业的培养目标为出发点，
以深化市场营销理论知识，培养学生职业技能和综合素质为目标，在总结市场营销实践教学的基础上
编写而成。
全书采用模块化设置，每个模块分为几个小实训，由实训目的、理论知识点、实训所需条件、实训内
容与要求、实训组织方法与步骤、实训考核方法组成，每个模块的最后还设置“实训拓展与提高”，
介绍相关知识和操作技能。
　　《市场营销实训教程》适用于应用型本科市场营销专业开展实践教学以及企业及其相关部门开展
员工在岗或者岗前培训，也可作为市场营销管理人员熟悉行业基础实践的补充读物，或者供对市场营
销实践感兴趣的人员自学之用。
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