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前言

　　改革开放以来，我国的对外贸易发展迅速，在世界的国际贸易名次从1980年的第32位，到2004年
一举突破万亿美元大关，达到约1.15万亿美元，取代日本成为仅次于美国和德国的世界第三贸易大国
。
2007年外贸进出口总值首次超过2万亿（达21738亿）美元，比2006年增长23.5％，外贸依存度接近60％
（2007年国内生产总值246 619亿元，汇率按1：6.8计）。
可以说没有对外贸易，就没有我国经济的快速增长。
世界经济一体化是优化资源配置、促进经济发展的内在需要，随着我国加入WTO、世界经济一体的发
展，国际贸易成为企业利用世界资源、提高经营效益和降低经营成本的正常购销业务，也成为我国经
济发展的重大战略。
　　为适应我国对外贸易发展和企业对国际贸易经营人才的需要，作者编写了《国际贸易实务》这本
教材，它适用于本科学生、高职学生的教学和国际贸易从业人员自学。
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内容概要

　　《国际贸易实务》以真实的国际贸易环境为背景，以一个国内进出口企业的国际贸易经营为基础
，以该公司与一个国外公司业务关系的建立和发展为线索，涉及到了国际贸易企业经营完整的业务流
程和相关国际贸易知识。
　　《国际贸易实务》内容按学习层次可以分为学习任务、贸易环境、基本知识、思考与练习四大部
分。
每一章的内容都是首先给出学习任务——掌握国际贸易一个环节的操作，此任务可以作为实训课的内
容，也可以作为每一章内容的导入部分；贸易环境包括法律法规、贸易政策和贸易案例，多由专栏文
章和案例介绍，让读者从宏观、微观两个层面上体验国际贸易环境，培养读者的综合素质；基本知识
是国际贸易业务流程、业务规范以及具体做法；思考与练习帮助读者对基本知识加深理解，启发读者
对国际贸易环境、经营策略等进行开放性、灵活性思考。
　　《国际贸易实务》内容按业务流程分为15章。
第1章导论的内容为国际贸易的性质、特点和国际贸易实务的知识结构。
通过该章学习，读者对国际贸易可以有一个概括性的认识——了解国际贸易的作用、国家的国际贸易
政策、国际贸易与国内贸易的异同，以及从事国际贸易应掌握的知识。
　　第2至4章，为贸易术语、运输保险、价格核算、交易策略方面的知识，为交易磋商打下基础。
　　第5章国际贸易磋商，讲述有关法律和惯例对磋商行为的规范，并把最新《电子商务示范法》、
《电子签名法》的内容充实到交易磋商规范的内容之中。
　　第6章国际贸易合同条款，在讲解合同有效成立内容的基础上，对合同的交易条款和条件条款作
了详尽的介绍。
　　第7、8章为与信用证支付有关的合同履行的内容，包括信用证的业务流程、信用证的审核、出口
业务流程、单据制作和出口结汇。
　　第9至11章，为国际贸易方式、支付方式及风险管理，以及进口业务流程、成本核算。
　　第12、13章是关于索赔与理赔的内容，包括相关的法律规定和具体做法。
　　第14章介绍了进入国际市场的途径和方法，包括传统方法、电子商务方法，以及灵活方法的介绍
，以激发读者的职业敏感性。
　　本教材在国际贸易实务内容取舍和设计方面，体现了简明实用、与时俱进、新颖灵活三个原则。
简明实用是指增加了国际贸易操作必需的内容（如形式发票、样本知识、进入国际市场的途径等）和
删简了不必要的内容（如运输方式、提单的作用等）；与时俱进是指力求反映国际贸易最前沿的知识
（如电子商务、电子签名）和国际贸易重大现实问题；新颖灵活是主编力求把国际贸易经验与深刻思
考得出的结论，尤其是与目前教科书中不一致的内容反映到教材中（如商检的作用、国际贸易的特点
、企业的使命等），力求启发读者灵活的、开放的、具体情况具体分析的独立思维，使读者能真正通
过学习适应国际贸易环境，提高思想境界，掌握业务流程，发挥创造精神，谋取最大国际贸易物质利
益和精神利益。
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书籍目录

第一章　导论第一节　学习本章的任务和应掌握的知识点第二节　国际贸易的性质和特点第三节　国
际贸易实务的知识结构第四节　国际贸易实务操作的原则和学习方法第五节　思考与练习第二章　国
际贸易术语第一节　学习本章的任务和应掌握的知识点第二节　国际贸易术语概述第三节　《2000通
则》中的贸易术语第四节　E组F组贸易术语的价格核算第五节　思考与练习第三章　运输与保险第一
节　学习本章的任务和应掌握的知识点第二节　海洋运输和CFR价格计算第三节　海运保险和CIF价格
核算第四节　其他运输方式、保险和C、D组术语价格第五节　思考与练习第四章　合同价格和价格
策略第一节　学习本章的任务和应掌握的知识点第二节　合同价格*第三节　价格策略第四节　思考
与练习第五章　国际贸易磋商第一节　学习本章的任务和应掌握的知识点第二节　国际贸易磋商过
程*第三节　电子商务磋商*第四节　集体竞价磋商第五节　思考与练习第六章　国际贸易合同条款第
一节　学习本章的任务和应掌握的知识点*第二节　合同有效成立的条件和作用第三节　合同贸易条
款第四节　合同背面条款第五节　思考与练习第七章　信用证支付第一节　学习本章的任务和应掌握
的知识点第二节　信用证第三节　信用证的内容和审核第四节　国际商会《跟单信用证统一惯例》简
介第五节　思考与练习第八章　出口和结汇第一节　学习本章的任务和应掌握的知识点第二节　出口
程序和手续第三节　内部单据制作第四节　议付、托收和寄单第五节　思考与练习第九章　对销贸易
和加工贸易第一节　学习本章的任务和应掌握的知识点第二节　对销贸易第三节　加工贸易第四节　
进口业务流程和三来一补贸易第五节　进口成本核算第六节　思考与练习第十章　经销与代理第一节
　学习本章的任务和应掌握的知识点第二节　经销第三节　代理第四节　思考与练习第十一章　支付
方式与风险管理第一节　学习本章的任务和应掌握的知识点第二节　支付方式和收汇风险*第三节　
资信风险和风险管理第四节　思考与练习第十二章　索赔与理赔、违约与违约救济第一节　学习本章
的任务和应掌握的知识点第二节　索赔与理赔*第三节　违约与违约救济原则第四节　国际贸易的违
约救济方法第五节　思考与练习第十三章　贸易争端解决和仲裁第一节　学习本章的任务和应掌握的
知识点第二节　贸易争端解决的方法第三节　仲裁第四节　思考与练习第十四章　进入国际市场的途
径和方法第一节　学习本章的任务和应掌握的知识点第二节　国际市场和市场类型第三节　与潜在交
易伙伴取得联系的途径和方法第四节　思考与练习附录1　《2000年国际贸易术语解释通则》贸易术语
一览表附录2　国际海运集装箱种类及尺寸附录3　国际贸易常用度量单位一览表附录4　国际贸易中常
用包装一览表附录5　专栏、案例索引附录6　驱动任务结构设计附录7　《国际贸易与实训》课程实训
手册参考书目
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章节摘录

　　8.电子签名的安全保障措施　　签名法规定，电子签名必须同时符合“电子签名制作数据用于电
子签名时，属于电子签名人专有”、“签署时电子签名制作数据仅由电子签名人控制”、“签署后对
电子签名的任何改动能够被发现”和“签署后对数据电文内容和形式的任何改动能够被发现”几个条
件，才能被视为可靠的电子签名。
对文件中形成的非法电子签名，责任人应承担法律责任。
　　（1）电子签名人责任：知悉电子签名制作数据已经失密或者可能已经失密而未及时告知有关各
方、并终止使用电子签名制作数据，未向电子认证服务提供者提供真实、完整和准确的信息，或者有
其他过错，给电子签名依赖方、电子认证服务提供者造成损失的，承担赔偿责任。
　　（2）电子签名认证方责任：电子签名人或者电子签名依赖方因依据电子认证服务提供者提供的
电子签名认证服务从事民事活动遭受损失，电子认证服务提供者不能证明自己无过错的，承担赔偿责
任。
　　（3）非法使用电子签名的责任：伪造、冒用、盗用他人的电子签名，构成犯罪的，依法追究刑
事责任；给他人造成损失的，依法承担民事责任。
　　六、习惯做法的法律效力　　按照《公约》第九条的规定，双方当事人业已同意的惯例和他们之
间确立的任何习惯做法；对双方均有约束力。
所以，对于合同磋商过程中或履行过程中出现的纠纷，交易主体如果事先没有明确约定，双方业以确
立的习惯做法就成为判断违约责任的标准。
例如，对于上述发盘有效期的“合理时间”、交货时间和数量的“大约”“左右”、电子商务交易系
统的指定、默示行为的法律后果等因为没有规定或没有明确规定的内容，其习惯做法就成为判断双方
责任的第一性标准，这是在国际贸易中尤其要引起注意的。
　　确定交易者意图的依据依次是：明示意思、习惯做法、贸易惯例。
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编辑推荐

　　《国际贸易实务》以真实的国际贸易环境为背景，以一个国内进出口企业的国际贸易经营为基础
，以该公司与一个国外公司业务关系的建立和发展为线索，涉及到了国际贸易企业经营完整的业务流
程和相关国际贸易知识。
 全书共分十四章，主要内容包括国际贸易术语、国际贸易磋商、信用证支付、对销贸易和加工贸易、
经销与代理、支付方式与风险管理、索赔与理赔、违约与违约救济、进入国际市场的途径和方法等。
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