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内容概要

作为《国际货物贸易实务》教材的配套练习，应尽量满足职业技术教育的需要，提高学生基础理论知
识水平和操作技能水平，配合国际贸易实务的理论教学。
该习题集的练习题覆盖了国际贸易实务课的全部内容，内容详尽，涉及到业务的每一个具体环节。
使用该习题集，有助于提高学生的学习兴趣，并对巩固所学内容起到促进作用。
    这部习题集主要面向国际商务专业的各类在校生，供其在教师的指导下进行练习，也可供参加各类
相关专业考试的考生自测复习之用。

Page 2



第一图书网, tushu007.com
<<国际货物贸易实务实训与练习>>

书籍目录

第一章　国际贸易术语第二章　进出口交易磋商与订立合同第三章　合同的标的条款第四章　合同中
的装运条款第五章　合同中的保险条款第六章　价格条款第七章　支付条款第八章　预防及解决争议
的条款第九章　进出口合同的履行第十章　贸易方式模拟题一模拟题二参考答案

Page 3



第一图书网, tushu007.com
<<国际货物贸易实务实训与练习>>

章节摘录

1.G省医保进出口公司经过数年努力，将一种专制皮肤顽症的中成药打入国际市场，颇受使用者欢迎
。
1991年，马来西亚一经营药品的Tw公司与该医保进出口公司签订一项为期两年的独家经销合同，由该
商在马来西亚包销该药，包销数量为每年2万盒，总额为20万美元。
第一年Tw公司超额5万美元完成包销任务，不料到1992年该公司来电称：该国滨城一带发现有从我国G
省运去的同牌号的相同商品在市场上销售，从而影响其营业额，侵犯其专卖权，要求G省医保进出口
公司给予答复，并保留索赔权。
G省医保公司接电立即回电称：该公司自签订独家经销合同后从未与马来西亚的任何第三方发生过销
售此药品的行为。
后来查明，由于医保进出口公司当初未与生产厂家签订独家经销合同，在该药品在国际市场走俏的情
况下，生产厂家就将此药品销售给G省其他进出口公司，其中一家进出口公司又转售到马来西亚，致
使Tw公司遭受损失。
后经多方协商，G省其他进出口公司承诺在医保进出口公司独家经销合同期满前，暂不向马来西亚出
口此中药品，但医保公司俟独家经销合同期满亦不应再与Tw公司续约。
与此同时，医保进出口公司又与Tw公司商妥，如TW公司1992年销售额少于1991年的25刀美元，其差
额部分由医保公司按10％的比例给予补贴，如销售额达到或超过25万美元，则医保公司不向Tw公司提
供任何补贴。
这一难题总算得到各方的谅解而妥善解决。
根据上述案例回答下列问题：（1）G省医保进出口公司与马来西亚Tw公司签订的独家经销合同时间
长短是否合适？
如不合适，应以几年为宜？
  （2）在本案中，医保进出口公司忽略了什么问题？
（3）在医保进出口公司打开该中药的国外市场后，应采取哪些措施，才可能避免本案所述情况？
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编辑推荐
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