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前言

　　《国际贸易操作实训》是《国际贸易实务》的后续课程。
它进一步细化、深化地论述进出口业务的实际操作规程，是我国进出口贸易各环节实际操作的一门综
合性应用型的课程，是培养外贸从业人员动手能力和实践操作能力的重要途径。
　　进出口业务操作环节多——谈判、核算、签订合同、报检、报关、保险、制单结汇、核销退税等
；涉及学科多——《国际结算》、《国际运输》、《涉外合同法》、《票据法》、《买卖法》、《保
险》等；参与部门多——海关、税务、外汇管理、银行、货运代理、船公司、船代、检验检疫等。
只有及时了解政策法规，全面掌握业务操作，才能在进出口贸易行业中生存发展。
　　《国际贸易操作实训》是作者继《国际贸易实务》、《国际贸易实务典型例题解析及强化训练》
及《进出口操作实务》之后推出的又一部力作。
作者从事外贸业务多年，不仅有丰富的理论知识，而且有深厚的实践经验。
尽管如此，作者还深入到一线与外贸人员、海关人员、银行人员、外运人员磋商探讨，获得了大量的
最新资讯和案例素材。
　　进出口贸易行业具有如下特点：（1）跟着国家政策走——政策性极强。
（2）跟着世界经济走——保持高度的市场敏感性，紧跟市场的变动作出相应的调整。
（3）看眼前，想未来，着手现在——市场变化无常，预测市场的变化趋势，抢占市场先机。
　　作者扣紧进出口贸易行业特色，编著本书，所以本书具备以下鲜明特征：　　第一，时代性。
紧抓近几年国家出台的关于汇率改革、退税率调整、外汇管理变动等国家进出口的新政策和新法规，
应用科学发展观，深入阐述了“适应汇改的换汇成本新公式”、“退税盈亏控制线”等新知识，也符
合国家目前拉动内需、提振进口、实施进出口并重的政策导向，并紧跟现代电子技术网络应用发展，
全面介绍了“中国电子口岸”在进出口业务中的应用以及电子检验检疫、电子报关等新的流程，特别
是提出了出口退税、外汇核销的重要性，以及当前外贸基础管理的迫切问题——建立业务员台账等。
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内容概要

作者扣紧进出口贸易行业特色，编著本书，所以本书具备以下鲜明特征：    第一，时代性。
紧抓近几年国家出台的关于汇率改革、退税率调整、外汇管理变动等国家进出口的新政策和新法规，
应用科学发展观，深入阐述了“适应汇改的换汇成本新公式”、“退税盈亏控制线”等新知识，也符
合国家目前拉动内需、提振进口、实施进出口并重的政策导向，并紧跟现代电子技术网络应用发展，
全面介绍了“中国电子口岸”在进出口业务中的应用以及电子检验检疫、电子报关等新的流程，特别
是提出了出口退税、外汇核销的重要性，以及当前外贸基础管理的迫切问题——建立业务员台账等。
    第二，可操作性。
当前国际经济形势严峻，外贸行业首当其冲。
在困境中，外贸企业探讨出了生存之道的新规则、新做法。
从法理深度上，本书一一作了阐述和剖析。
如外贸竞争态势下有别于收购制与代理制的第三种经营方式——融合方式等。
      第三，案例典型性。
以进出口业务流程为主线，以具体的商品交易为背景，选取了不同交易方式（自营、代理、融合）和
不同结算方式(L/C、T/T)的典型案例为辅佐，论述了业务各环节的应知应会的基础知识和具体操作实
训。
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算    第一节　  出口换汇成本·    第二节　出口报价核算    第三节　国内结算方式的变化    【案例一】
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，L/C结算）      4.还盘核算    5.第二次报价    6.拟写还盘信    7.成交核算    本章　练习　第四章　签订出
口合同    【案例一】出口帆布包＆尼龙包（自营出口，L/C结算）      8.发出成交签约函    9.签订售货确
认书    【案例演练】出口E.CAP（融合经营，L/C结算）    实训二：签订购销合同    实训三：签订售货
确认书　第五章　审证改证    第一节　信用证支付方式    第二节　审核信用证    第三节　修改信用证    
第四节　信用证翻译实例    【案例一】出口帆布包&尼龙包（自营出口，L/C结算）      10.发出催证函   
11.来证及翻译信用证    12.审证    13.发出改证函    14.信用证修改书及翻译    15.签订工矿产品购销合同      
【案例演练】出口E.CAP（融合经营方式，L/C结算）    实训四：翻译来证    实训五：审核信用证及改
证　第六章　出口装运    第一节　出口货物运输业务流程    第二节　出口装运的有关单据    第三节　
电放    【案例一】出口帆布包&尼龙包（L/C结算）    16.托运单填制    17.提单    18.场站收据（装货单） 
    【案例演练】出口E.CAP（融合经营方式，L/C结算）    实训六：填制托运单    实训七：发出装船通
知　第七章　报检    第一节　商检与电子报检    第二节　出境货物报检单的填制　⋯⋯第二篇　进口
业务操作实训参考文献后记
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章节摘录

　　第一篇　出口业务操作实训　　第二章　出口报价核算　　出口贸易面对的是瞬息万变的国际消
费市场，和一个需求落差与成本变化错综复杂的国内供货市场，因此出口商品作价是一个十分复杂、
难度较大的工作。
价格也是交易中最敏感的问题，是买卖双方角逐的焦点，一笔交易的成败，常取决于激烈的价格斗争
。
如不能正确制定和灵活掌握出口价格，就会影响企业的业务拓展，甚至给企业和国家造成经济损失。
从某种意义上来说，正确、灵活地掌握出口商品的作价，不仅是一门综合性的科学和系统工程，也是
一门艺术，它集中体现了一个外贸企业的素质和经营管理水平。
因此，商品作价又叫价格决策，它既关联着企业的切身利益，又关系到国家在国际交换中的利益得失
和经营战略问题。
　　出口商品的作价原则，首先基于对国际市场同类商品的深入调查研究，主要从三方面着手：了解
商品供求关系的变化；收集、加工、分析市场信息；预测价格发展趋势。
其次是从经济效益出发，综合考虑国内市场供需情况和成本核算；坚持公平、合理、互利的原则，以
国际市场价格为依据，以“随行就市”为策略，面对风云多变的市场，当机立断，迅速决策，抓住市
场机会。
　　出口报价是出口作价的核心环节。
出口报价是外贸业务员要掌握的一项重要技能，掌握出口报价的关键是要掌握我国出口商品换汇成本
以及出口退税的核算方法、有关的原理以及公式。
　　第一节　出口换汇成本　　出口报价是外贸业务员要掌握的一项重要技能，掌握出口报价的关键
是要掌握我国出口商品换汇成本以及出口退税的核算方法、有关的原理以及公式。
　　一、出口换汇成本　　出口换汇成本是指某商品出口净收入一个单位的外汇所需要的人民币成本
。
一个单位的外汇，通常按美元计。
　　⋯⋯
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