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内容概要

　　《国际商务谈判（第2版）》通过最新经典案例的详述与剖析，揭示了国际商务谈判的内在逻辑
，为读者提供了国际商务谈判的真实图景，体现了《国际商务谈判（第2版）》融科学性、知识性、
操作性、实战性为一体的特点。
　　本版教材在上一版基础上，根据国际商务谈判自身的特点和规律，系统介绍了国际贸易谈判的基
本理论、技巧和策略，并根据谈判的具体进程，深入详尽地向读者展示了成功谈判的谋略和其中蕴含
的文化、历史和社会等方面的内在动因。
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