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内容概要

　　交易谈判与签约，交易的准备，交易环节， 签定合同，从业人员必备条件，商品的质量、数量与
包装，质量条款，数量条款（Quantity Terms），包装等等。

Page 2



第一图书网, tushu007.com
<<新编国际商务日语实务辅导用书>>

书籍目录

第一章 交易谈判与签约  第一节 交易的准备  第二节 交易环节   第三节 签定合同  第四节 从业人员必备
条件第二章 商品的质量、数量与包装  第一节 质量条款  第二节 数量条款(Quantity Terms)  第三节 包装
第三章 交易价格与交易条件  第一节 贸易条件  第二节 主要贸易条件简述第四章 国际货物运输  第一节 
海上运输方式  第二节 其他运输方式  第三节 装船与卸货  第四节 运输单据(海运提单)  第五节 交货条
款(交货或装运)第五章 国际货物运输保险  第一节 海运货物运输保险的风险与损失  第二节 海上运输保
险条款  第三节 保险实务  第四节 保险索赔与保险单据  第五节 贸易结算与货物保险第六章 国际贸易结
算  第一节 结算方法  第二节 结算方式  第三节 信用证结算第七章 国际结算单据  第一节 单据的用途与
构成  第二节 主要结算单据第八章 进出口货物报关  第一节 进口申报与出口申报  第二节 报关与关税  
第三节 报关员业务第九章 索赔第十章 国际贸易合同第十一章 进出口流程  第一节 进口业务的流程  第
二节 出口业务的流程第十二章 商务信函的基本写法

Page 3



第一图书网, tushu007.com
<<新编国际商务日语实务辅导用书>>

章节摘录

　　第一章 交易谈判与签约　　开始国际贸易前需要对贸易方国家进行市场调研。
因为即将成为贸易伙伴的是有着不同语言和文化的外国，而不是国内。
做出口的时候，必须就对方国家的国情、民情、文化、生活习惯及市场特征进行充分调查，判断本公
司的产品在对方国家有无市场。
做进口时也同样，事前须确认所进口的商品在中国市场上是否适销对路，能否赢利。
　　第一节 交易的准备　　一、市场调研　　在交易之前，市场调研对产品的开发、商品的采购及商
品的销售等各种战略的制定都有很大的帮助，因此是必不可少的一环。
　　所谓市场调研就是指要调查在销售市场中，其潜在的需求能力，进行自己和竞争者之间的销售情
况分析，预测未来市场的动态以及为掌握市场现状和未来趋势所做出的准确且及时的信息处理。
　　当进行市场调研时，首先要查阅政府、同行业以及其他相关的研究机构发表的统计内容，还需要
企业过去的有关市场营销活动的全部资料。
此外，对于需求者的购买能力、销售渠道的选择、不同品种的确定、供应能力的状况等方面不仅要调
查清楚，对同行业的数量、地理位置、规模及信誉程度等也不能忽视。
　　通过此类市场调研确立市场营销战略，成为决定今后贸易的重要因素。
进行市场调研的内容有以下几项。
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