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内容概要

它不仅反映着社会发展的要求，同时在某种程度上还直接决定着受教育者的培养质量，因而，世界各
国都非常注重教材的开发和建设。
但目前，我国职业教育教学和管理模式受传统教育思想和教育模式的影响较深，以能力为本位的教育
观念还未能在教学领域完全形成，课程改革和教材开发还远远满足不了形势发展对高职教育的要求。
因此，要适应21世纪知识经济时代发展和我国现代化建设的要求，高等职业教育必须加快课程体系改
革和教材建设的步伐，建立符合时代特征和具有我国特色的职业教育新思想、新模式、新课程体系。
有鉴于此，对外经济贸易大学出版社为适应教育发展的新形势，并努力推动高职高专院校的教材建设
，委托我们组织全国职业院校的教师及具有企业工作经验的业务骨干，编写这套2l世纪高职高专新概
念（财经类）系列教材。
本系列教材暂包括国际贸易、会计、市场营销、经贸英语、旅游管理、物流管理、电子商务等10大专
业以及基础科目90门课程。
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章节摘录

　　为了留出足够的时间供卖方缮制装运单证和向银行办理议付，信用证中的装运日期与到期日应至
少相隔两星期。
有时卖方未能及时将货物备妥待运，或买方由于这样或那样的理由要求延迟装运，这时卖方将不得不
要求延展信用证中的装运日期和到期日期。
　　卖方（出口商）在收到有关信用证后，首先应作一次详细的审核，看信用证中规定的条款是否完
全与销售合同（或销售确认书）所订明的条款相符。
这一步骤很重要。
两者之间的细小差异，如未发现或未改妥，将会给卖方造成许多麻烦，因为议付银行会按照开证银行
的指示，拒绝议付该单证。
因此，如在信用证中发现差异或一些先前未见到的特殊条款，而卖方又不能同意，则应通知买方予以
修改。
有时，可能会有关于货源、装运等意料之外的情况发生，这时，也必须修改原来的信用证。
　　不仅卖方可以要求修改信用证，买方若发现信用证中需要修改的地方，也可以要求修改。
通常的手续是，买方首先应征得卖方的同意，然后通知开证银行修改信用证。
审核信用证的基本要点如下：1.信用证本身的审核：（1）信用证的性质：是否为不可撤销。
（2）适用惯例：是否申明所适用的国际惯例规则。
（3）信用证的有效性：检查是否存在限制生效及其他保留条款，注意电开信用证是否为简电信用证
。
　　（4）信用证当事人：对开证申请人和受益人的名称和地址要仔细加以核对。
　　（5）信用证到期日和到期地点：到期日应符合买卖合同的规定，一般为装运后15天或20天，到期
地点一定要规定在出口商所在地以便做到及时交单。
　　2.专项审核：　　（1）信用证金额、币种、价格术语、付款方式是否与合同一致。
　　（2）商品品名、货号、规格、数量是否与合同一致。
　　（3）信用证中的装运条款包括装运期限、装运港、卸货港、分批装运或转运等规定是否与合同
一致。
　　（4）对信用证项下要求受益人提交议付的单据通常包括：商业发票、保险单、海运提单、装箱
单、原产地证明、检验证书以及其他证明文件，要注意单据由谁出具、能否出具，信用证对单据是否
有特殊要求，单据的规定是否与合同条款一致，前后是否有矛盾。
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