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内容概要

　　本书的设计分为以下几个主题部分：trade and
economics；marketing issues；management issues；finance and
investment；culture and communication；technology and business
ethics．每部分都有三个单元。
这从题材和话题上给学生以丰富的学习空间和扩展空间。
题材和话题的选择我们调查了市场上大量的商务英语教材和流行商务英语测试的口试题目，有利于学
生参加学校和社会上的各种商务英语测试如：IELTS，BEC，TOEIC，BULATS。

本教材适用于财经类专业本科三四年级的学生；商务英语专业本科生；MBA学生的商务英语课程。
也适合准备报考上述商务英语测试的练习复习；准备出国学习MBA或其他商科专业的前期准备。
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作者简介

江春，副教授，毕业于对外经济贸易大学，获经济学学士学位，应用语言学商务英语方向硕士学位及
工商管理硕士学位。
曾赴新加坡国立大学教育学院学习英语教学法一年，获全球认可英语教育学证书、赴美国西东大学做
访问学者一年获国际商务学证书、在韩国国际开发研究院公共政策与管理学院学习获工商管理硕士学
位。
现任对外经济贸易大学英语学院副教授．商务英语系副主任。

曾参加英国文化处和原外经贸部合作编写的教材Into Business with
English的编写和协调工作。
该教材已经为经贸类院校广泛采用：曾翻译《沃伦·巴菲特的投资组合》、《国家营销学》、《国际
营销学》等书：教育部十五规划国家级教材《国际经济导论》的二位作者之一；主编商务英语教材《
国际经济导论》、《商务谈判英语》、《金融英语证书辅导教材》、《高级商务英语听说》、《商务
英语阅读上、下》，《商务专业英语阅读营销学》。

已发表的主要学术论文有：《远程网络教育初探》、《商务英语课程设置探讨》、《商务英语教师素
质调查》、《商务英语教材的选择方案》、《商务英语教学模式探讨》、《高级商务英语听说教学模
式》、《论体育隐喻在商务写作中的作用》等。

除此之外，还参加北京市外办和北京电视台为奥运组织的商务英语大赛活动，出任出题官和评委，被
众多公司和培训机构聘为面试考官和高级商务英语培训官，如英语四、六级口语考试，BEC考试等。
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章节摘录

　  This change is already seen in America, Europe and Japan. American and Japanese commercial banks are
pushing their merchant banking as deeply into the securities business as they feel the regulators will let them get
away with. In America, Bankers Trust, Chase Manhattan, Citicorp and J. P. Morgan have all been allowed to set up
securities&mdash;&mdash;underwriting affiliates slipping through the Section 20 loophole of the legislation
separating commercial and investment banking. The two businesses have become so interwoven that, as Mr Dennis
Weatherstone, president of J. P. Morgan, says, &ldquo;we really have to rip the fabric to separate the
threads&rdquo;.　  For their part, investment banks and securities houses have become direct suppliers of credit to
a wide range of financial and nonfinancial customers. They offer investment products that are virtual substitutes for
interest-earning demand deposits. They own and operate non-bank banks that give access to payment systems. In
short, they have become providers of services that commercial banks have traditionally offered. Though forbidden
from commercial banking in their home markets, American and Japanese investment banks and securities houses
happily run such banking affiliates abroad. 　  &hellip;&hellip;
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