
第一图书网, tushu007.com
<<外贸英语>>

图书基本信息

书名：<<外贸英语>>

13位ISBN编号：9787811382396

10位ISBN编号：7811382393

出版时间：2009-7

出版时间：西南财经大学出版社

作者：夏宏钟,胡锡琴

页数：127

字数：190000

版权说明：本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问：http://www.tushu007.com

Page 1



第一图书网, tushu007.com
<<外贸英语>>

内容概要

《外贸英语》是21世纪普通高等院校系列规划教材之一。
该教材是在中国加入WTO后国际商贸往来对各种商务人才需求日益增多的背景下，组织了四家高校的
教师编写队伍精心编写的。
该教材适合国际商务、国际贸易、国际金融、企业管理等专业学生和其他经济管理专业的高年级本科
生、研究生，也适合英语专业高年级本科生。
该教材还可以作为外贸进出口从业人员的自修教材和指导资料。
        本教材重视教材的科学性和先进性；注重教材的基础性、实践性，力争适度的基础知识与理论体
系覆盖，同时强化实际训练。
因此，本教材做到了“教师易教”学生乐学，技能实用”。
该教材旨在培养学生的专业知识的同时提高其外语能力，以增强其今后从事经贸工作尤其是从事对外
贸易工作的业务水平和竞争力。
     编写背景：      当今世界科学技术日新月异，知识经济已见端倪，国力竞争日趋激烈。
针对这一知识化、信息化、全球化的时代特征，世界各国正在酝酿进行一场深刻的教育改革，以培养
与时代要求相适应的高素质的、富有创造性的专业人才。
随着我国市场经济的逐步完善和对外开放的不断扩大，我国经济将完全融入世界经济体系之中。
为国际经济贸易和经济管理专业的学生量身定制的双语教材《外贸英语》在此背景下应运而生。
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