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前言

记得十多年前，第一次见到智伟时，给我的第一感觉是，这小伙子有一种非常特别的激情，将来定会
是一个很好的销售员。
前些日子，受邀参与智伟的一次总裁思想创富培训课程，发现他已是一个领域的人物。
十多年时间，能用一种激情促使一个人成为某个领域的人物，并不是靠简单的经验积累与成长的经历
，它应该需要一种成长过程的特质与更多的实践锤炼。
当我看到智伟培训课程现场数百位学员的全场响应，感受到了强烈的感召力，从而发现了智伟的另一
种特质：一个从销售员走来的营销大师正在以其独特的思维模式、行动创造一种全新的实战型快速应
用的训练模式，开启更多的企业插上想像的翅膀。
他用一种独特的训练方式，让更多的受训者得到一次企业内质的升华。
为中国家居业能有这样一种声音与这样一种力量喝彩！
再过十年，再看与智伟相伴成长的企业，一定更精彩。
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内容概要

好的商业模式可以化繁为简，实现轻松管理、自动赚钱，在赢得顾客、留住人才和创造利润等方面形
成良性循环，使企业经营达到事半功倍的效果。
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章节摘录

插图：1992年，我国家装行业开始起步，到2008年全国注册家装企业为23.8万家，年产值达1万多亿元
，市场潜力巨大。
目前家装行业的前十强已形成全国竞争格局，但总业绩还不到1％的市场份额，因此存在巨大的市场
空间。
但同时，品牌企业在不断地垄断市场（如广东星艺、北京东易、浙江九鼎、上海聚通、深圳雅庭等）
。
目前，中国家装企业营业额超过5亿元的企业不到20家，超过1亿元的不到50家，未来20年家装市场仍
然会高速发展，市场份额将不断增加，因为中国的城市化进程不断加快，家装企业发展充满无限的商
机。
在可预见的未来，家装行业将出现以下新的营运模式：1.家装企业以设计的名义销售材料。
企业通过对材料的整合利用，并用设计软件直接将材料体现在效果图中，让消费者预先感受设计效果
，此时设计师不仅是设计的规划者，也是最重要的高级销售员。
为实现一站式服务的目标，企业需要兼顾设计师的利益，科学合理地分配设计与材料的利益机制。
2.产品模块研发概念。
通过对企业设计作品的归类，将设计风格模块化，以便提升设计师、营销人员的综合能力和销售技巧
。
3.体验经济-效果展示一体验馆。
消费者最担心的就是产品品质和效果，通过预先体验、参观成品效果和施工过程，可以达到提高成交
率的目的。
家装企业可以征集样板房，让消费者参与验收，全程监督产品质量。
这一方面可以让已施工的消费者放心，另一方面通过验收体验，让参与的其他消费者产生购买欲望。
4.虚拟经营技术。
电子商务平台的建立为家装企业提供足不出户就可以预先感受家居设计装修的效果，成为未来竞争的
必要手段。
家装企业可以自建网上家装商城，或通过第三方网站平台实现承接设计装饰业务。
5.整合，未来家装行业将对住家产业链进行整合，把设计、施工、材料、家具、软装配饰全面联合起
来，最终实现商业价值和利润最大化的目的。
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编辑推荐

《打造家装企业自动赚钱的商业系统》：好的商业模式可以化繁为简，实现轻松管理，自动赚钱，在
赢得顾客、留住人才和创造利润等方面形成良性循环，使企业经营达到事半功倍的效果。
如果你每天为企业的管理而烦恼如果你终口为提升业绩而焦虑如果你想轻松经营做大做强如果你想让
客户转介绍请翻开这本书，你会发现——自动运营的商业系统提升业绩30％一300％方法降低成本3％
一5％方法增强员工忠诚度的企业文化轻松赢得客户的销售模式只要你掌握这些，你会发现，梦想成
真．财务自由并不难，每个人都可以成功!因为赚钱就这么简单!汇众管理汇众管理咨询机构是一家专
业的家装行业培训管理咨询机构，2003年成立于杭州。
是国内第一家专门为家装企业提供以营销管理咨询为核心，综合营销策划、管理培训、家装企业品牌
文化建设为一体的服务机构。
汇众集成国际著名咨询公司的专业能力和对中国家装市场环境的深刻认识，为中国家装企业客户提供
高附加值的战略、市场、策划、营运、特许经营、培训、企业文化建设、品牌创建及形象设计等领域
的专业咨询服务，并致力于提供一流的营销策略，为合作企业带来有效的管理模式和经营理念，协助
客户快速、稳定、可持续发展。
中国家装业第一家培训管理咨询机构：随着家装行业的发展，家装企业的管理咨询开始形成。
家装行业的发展造就了“汇众”——中国第一家专门针对家装企业的专业咨询机构。
中国家装行业的市场营销、企业管理与人力资源的基础很薄弱，因此家装企业迫切需要提升经营管理
的能力。
“汇众”的理念：汇众家之长，助企业成功。
“汇众”的定位：家装业的培训管理咨询顾问，努力打造全球化管理培训机构。
“汇众”的宗旨和任务：·培育家装培训市场：·制定家装培训规划：·规范家装企业培训行为；·
策划家装企业培训项目；·创新家装企业培训模式：·编写家装全员培训教材；·促进家装企业培训
发展；·提供家装企业内训服务。
“汇众”的使命：用先进的教育理念，推动家装行业健康和谐发展。
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