
第一图书网, tushu007.com
<<久赢真经销售心理学(6DVD)>>

图书基本信息

书名：<<久赢真经销售心理学(6DVD)>>

13位ISBN编号：9787880663228

10位ISBN编号：7880663223

出版时间：国家行政学院音像出版社

版权说明：本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问：http://www.tushu007.com

Page 1



第一图书网, tushu007.com
<<久赢真经销售心理学(6DVD)>>

内容概要

　　你是否有这样的经历？
迟迟不能签单，客户心理抗拒，业绩不能突破⋯⋯ 
　　通过本教程，切实解决学员实际难题。
1.销售成功的秘密——销售心理学，2.快速具备超强竞争力——“久赢真经”，3.掌握成为销售人才的
必备知识和技巧，4.变被动为主动，变销售为救火，5.打造卓越销售人员。
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