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内容概要

谈判，是实力、智慧与耐力的较量，是为了争取到最大利益而与对方进行的博弈。
掌握砍价技巧，就能在商务谈判中如鱼得水。
然而，如何选择合适的谈判时机与对象呢？
怎样掌握议价的技巧与方法？
如何优先掌控谈判节奏？
如何有效运用BATNA和决策树？
⋯⋯本节目通过古今中外大量的谈判故事和案例，以及专家亲自参与的谈判实践，为我们讲述了砍价
技巧。
掌握并运用好砍价技巧将使你在谈判中获得主动权，并为你的企业带来最大收益。

    本教材特点：本教材通过古今中外大量的谈判故事和案例，以及专家亲自参与的谈判实践，为我们
讲述从开价到让价、从陷入僵局到打破僵局等谈判环节的砍价技巧，具有很强的实用性和可操作性，
适用于各大中小企业、公司的经理人士。
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