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内容概要

　　企业要发展，销售是关键。
企业不仅要有优秀的销售团队而且还要有广阔的销售渠道。
选择好经销商，不仅能有效的促进产品销售还能扩大产品市场占有率。
原农夫山泉全国营销总经理诸强新老师通过实际案例具体细致的分析经销商管理过程中存在的问题，
以及厂、商之间的合作障碍，并给出行之有效的解决方案。
促进经销商销售效能的提高，达到互利共赢的目的。

　　课程对象：销售经理、主管、销售人员、商业代表、企业管理人员。
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书籍目录

一、建立正确的销售观－练好销售内功
二、明确厂商关系－选择正确的销售渠道模式
三、经销商选择、评估标准（一）
四、经销商选择、评估标准（二）
五、经销商选择与区域市场开发的误区
六、解决区域市场开发误区营销组合策略
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