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内容概要

　　20％的大客户可以创造80％的利润，可见抓住大客户，就相当于拥有了利润的源泉。
可是大客户往往都很难缠，百般刁难，让你进退两难。
如何让大客户首次接触就对你一见钟情？
如何让大客户永远忠诚于你，不背信弃义？
大客户营销第一人丁兴良老师，借助了35000个大额产品销售案例，形成了一套实用、有效的大客户销
售实战技巧，教您轻松赢得大客户，让您企业的业绩呈倍增长。

　　适合对象：董事长、总经理、市场总监、大客户经理等。

　　课程收益：开发大客户的销售技巧、留住大客户的实用方法，让20%的大客户创造80%的利润。
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