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内容概要

《无敌谈判(战术篇)》将教给你： 
如何创造优势谈判/如何制造僵局，并利用僵局迫使对方走上谈判桌，如何给对方制造压力，并化解对
方给你制造的压力，如何收尾，并取得胜利，同时对方还想和你继续做生意。
如果你是买方，如何低价买进高价卖出如果你是卖方，如何让你在谈判中高价卖出，更教会你如何在
谈判结束后，让对手感觉到是他赢了这场谈判，而不是他吃亏。

讲师：杜云生，亚洲创富教育第一任导师，最实战的销售，销售一线炼就的成交、谈判、演讲大师。
他拥有13500位一对一客户实战经验，培训出1000多位月入10万以上的销售冠军，他的课程被誉为销售
训练中最有效、最实用、最超值的世界级成交训练。

他有2000多个倍增企业销售的成功案例，中国最成功的企业都是他的客户，如：民生银行、红星美凯
龙、哈药集团、珍奥集团、中芯国际、广发证券、光大证券、上海浦东发展银行等等。
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