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前言

你敢国际漫游吗？
你想成为国际英语自由人吗？
想跟老外聊天，看到外国人就“失声”？
！
不敢开口说——不是借口。
说英语不流利，讲英文外国人“听不懂”？
！
单词背太少——不是借口。
《赢在互动：商贸英语情景口语》让你少了借口，多了信心；《赢在互动：商贸英语情景口语》让你
轻松用英语和外国人hang out。
在如今这个国际交流频繁的地球村里，必须使用英语的场合越来越多，对英语水平的要求也越来越高
，学好英语几乎成了每个人的梦想。
但怎样才算学好英语呢？
其实，学好英语不在于考试拿多少分，不在于背了多少单词，也不在于能够造出多难的句子，而是在
于能在特定的场合、以正确的表达方式、用适当的惯用口语和外国人进行有效沟通。
只会纸上谈兵可不行。
那怎样才能学好英语口语？
要学好英语口语，最基本的就是要有一套好的英语教程，这套教程必须包含3个基本要素——涵盖实
用的口语知识、教授正确的学习方法、塑造地道的英语思维。
既要让读者“有的可学”，又要让读者知道“怎么去说”，同时解决“输入”和“输出”问题，断掉
“哑巴”的根源。
为什么要选择学习《赢在互动：商贸英语情景口语》？
因为这套书是昂秀英语编辑部耗时3年零7个月，诚邀19位中外籍资深英语教师参与撰写、编辑、审校
等工作才制作而成的，其目的就是为了给广大英语学习者打造一套“真正实用的口语大全”：全套5
册，共86大类生活学习工作场景，涵盖365个口语话题。
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内容概要

要学好英语口语，最基本的就是要有一套好的英语教程，这套教程必须包含3个基本要素——涵盖实
用的口语知识、教授正确的学习方法、塑造地道的英语思维。
既要让读者“有的可学”，又要让读者知道“怎么去说”，同时解决“输入”和“输出”问题，断掉
“哑巴”的根源。
　　1.字词句资深外教领读：直接复制地道发音；　　2.Flash对话影片，再现对话场景：学英语，就
像看大片；　　3.常速，慢速朗读，模仿纠错：纠正每个发音细节；　　4.3种字幕自由切换显示，强
行锻造听力能力：杜绝听力自我欺骗；　　5.字词句详细解说：犹如资深老师就在身边；　　6.360°
文化背景，细致理解欧美：不出国，全知道；　　7.真人，真景参与，训练口语能力：学了，就能用
。
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