
第一图书网, tushu007.com
<<厚黑学>>

图书基本信息

书名：<<厚黑学>>

13位ISBN编号：9787899948637

10位ISBN编号：7899948630

出版时间：2006-4

出版时间：中国国际广播音像

作者：史晟

页数：563

版权说明：本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问：http://www.tushu007.com

Page 1



第一图书网, tushu007.com
<<厚黑学>>

内容概要

商场、处世、领导克敌制胜的不败之秘！
 本书从商场、处世、领导方式三个方面告诉读者以“硬”保身，以“软 ”克敌的商界成功者的不败
之秘;厚结人缘、广积人气、常养人情等处世的方法及胆大心黑、脸皮厚的为官之道已成为过去。
仁爱与宽容变成了领导之根本的道理。
    厚黑学是当今社会上每个人所必须知道的学问，无论你是领导、普通人或商人。
 本书是一本综合的世事书，它不仅教你如何做一位出然的领导者，让你利用“处世经”威力，你会发
现自己必须掌握自己的命运，寻找自己的人生之路，而不是做别人的梦，去实现他人的理想；本书还
告诉了你如何让你成为一位更有魅力的管理者。
你要想在多变的社会中有一套自己的处世、做人的方法，本书一是本不得不看的经典佳作。
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章节摘录

　　谦虚是一种以退为进的人生谋略，古人称：&ldquo;鹤立鸡群，可谓超然无侣矣，然进而观于大海
之鹏，则渺然自小，又进而求之九霄之凤，则巍乎莫及。
&rdquo;山外有山，人外有人，在做学问做官时，只要以&ldquo;谦&rdquo;字铺路，你就会在人际关系
上做到游刃有余，将来才会对自己、对社会尽到责任，才会有所作为、有所成功。
而妄言轻人即使才华横溢也难以成就大业。
　　中国古语称：&ldquo;美好者，不祥之器。
&rdquo;意思是事物过于完善美好了，必定会带来毁灭的结果。
古人曾反复告诫世人，要防别人嫉妒之心，无论求名求利都不能太完美，这才是立身之本。
在这一方面，唐朝的名臣李义琰就是榜样。
　　李义琰曾为唐朝宰相，他的住所没有像样的房舍，他的弟弟为他买了建房的木料。
李义琰知道这件事后，对弟弟说：&ldquo;让我担任国家的宰相，我已经感到非常惭愧，怎么可以再建
造好的房舍，从而加速罪过和祸害的到来呢！
&rdquo;其弟说：&ldquo;凡是担任地方丞、尉官职的，尚且扩建住宅房舍，你位居宰相，地位这么高
，怎么可以住在这样狭小低下的宅舍中呢？
&rdquo;　　李义琰回答：&ldquo;人们希望中的事情很难完全实现；两件事物不可能同时光盛。
已经处在显贵的官位，又要扩展自己的居室宅舍，如果不是有美好的品行，必然遭到祸害。
&rdquo;他最终没有答应建房。
后来，木料也腐朽了，只好扔掉。
房子虽然没盖成，但谦逊的美德已经养成了，自己的地位也稳固了，这样的策略当然更高明。
　　同样地，曾国藩也懂得这一点，在家中更以简朴而著称，妻子和儿媳虽贵处于相府之尊，仍然纺
织劳作，这不是模仿李义琰的所为吗？
曾国藩之所以以&ldquo;谦&rdquo;为立身之本，还有一层深意，那就是为了提防朝中的政敌借题发挥
，使自己在如日中天之时被人抓住把柄，枪打出头鸟，因小失大。
而在这一方面，古代可是有例在先的。
　　大凡君主和统治者没有谁希望自己的下属高明过自己的，而锋芒毕露之人就不免要为自己的下场
负责了。
三国时的杨修就是如此。
杨修才华横溢，思维敏捷，有一次，曹操曾建造一园，造成后，曹操去看时，没有发表任何意见，只
挥笔在门上写了一个大大的&ldquo;活&rdquo;字，众人不解，只有杨修说：&ldquo;门里添个&lsquo;
活&rsquo;字，就是&lsquo;阔&rsquo;了，丞相嫌这园门太阔了。
&rdquo;众人这才恍然大悟，工匠赶紧翻修。
曹操心里非常高兴，但是当他得知是杨修把他的意思&ldquo;翻译&rdquo;出来时，嘴上不说，心里却
已经开始妒忌杨修了。
　　又有一次，塞北送给曹操一盒酥饼，曹操在盒上写了&ldquo;一盒酥&rdquo;三字便放在一边。
杨修看见后，竟招呼众人把这一盒酥分吃了，曹操知道后便问为何这样，杨修回答说：&ldquo;你明明
写着&lsquo;一人一口酥&rsquo;，我们怎敢违抗您的命令呢。
&rdquo;曹操心中更加妒忌杨修了。
　　后来，刘备攻打汉中，曹操亲率40万大军迎战，于汉水对峙日久，曹军进退两难。
一日，厨师端来鸡汤，曹操正若有所思，见碗底鸡肋，心有所感。
这时夏侯入帐请教夜间号令，曹操顺口说：&ldquo;鸡肋！
&rdquo;于是，&ldquo;鸡肋！
鸡肋！
&rdquo;的军令便在军中传开了。
杨修听到这个号令后，便命军士收拾行装、准备撤退。
夏侯闻讯一惊，忙把杨修请到自己帐中询问，杨修说：&ldquo;鸡肋者，食之无肉，弃之不舍。
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今进不能胜，退恐人笑，在此无益，来日魏王必班师矣。
&rdquo;夏侯仔细一想，觉得很有道理，也命令军士打点行装。
曹操闻讯，不由暗叹杨修的心计，杀杨修之心更甚，于是以扰乱军心的罪名将杨修斩了。
　　&ldquo;枪打出头鸟&rdquo;成了中国人世俗的一个法则，也成为了中国文化的一个重要部分。
&ldquo;出头鸟&rdquo;本来是一个推动时代前进的角色，却可悲地成为了&ldquo;爱出风头&rdquo;的牺
牲品的代名词，这是一个社会的悲哀，也是一种文化的悲哀。
但以&ldquo;谦&rdquo;为本，却是出于对自身修养的自勉要求，也是人不可锋芒太露的进一步解释。
　　在现实中，必须随着时代的进步，追求新的知识，创造新的环境，才能否生存发展。
在生活之中，不能为物欲所刺激，恣情狂妄，重利忘义，否则会丧失自己的良知，损害人类利益。
　　明代冯梦龙在《智囊》一书中说，江阴一带大户望族夏翁，一次乘船过市桥，有人挑着粪从桥上
倒入船中，粪溅到夏翁衣服上。
这人与夏家是旧相识，仆人们怒不可遏地要揍他，夏翁说：&ldquo;此事是他不知道。
他若知道是我们，怎肯来触犯呢！
&rdquo;于是好言好语遣散了大家。
回到家中，夏翁翻阅账本，查出这人原来欠了30两金钱没还。
夏翁想他原来是借机寻衅，以求一死，于是有意为他减了债务。
　　《智囊》中还有一个故事，说长洲尤翁是开典当铺的。
年底某天，忽听门外一片喧闹声。
出门一看，是位邻居。
站柜台的伙计上前对尤翁说：&ldquo;他将衣服压了钱，今天空手来取，不给他就破口大骂，有这样不
讲理的吗？
&rdquo;那人仍气势汹汹，不肯相让。
尤翁从容地对他说：&ldquo;我明白你的意思，不过是为了度年关，这种小事，值得一争吗？
&rdquo;于是命店员找出典物，共有衣服蚊帐四五件。
尤翁指着棉袄说：&ldquo;这件衣服抗寒不能少。
&rdquo;又指着道袍说：&ldquo;这件给你拜年用，其他东西现在不急用，可以留在这儿。
&rdquo;那人拿到两件衣服，无话可说，立刻离开了。
当天夜里，他竞死在别人家里。
他的亲属同那家人打了一年多的官司。
原来此人因负债过多，已经服毒，知道尤家富贵，想敲笔钱，结果一无所获，就转移到另外一家。
有人问尤翁，为什么能预先知情而容忍他。
尤翁回答：&lsquo;&lsquo;凡无理来挑衅的人，一定有依仗。
如果在小事上不忍耐，那么灾祸就会立刻到来了。
&rdquo;人们听了这话，很佩服他的见识。
　　这两个&ldquo;忍让&rdquo;的小故事，是从智谋的角度来讲的，其实也可算作一般的经验之谈。
夏翁如果允许仆人去打斗，也许因为小事而酿成大祸，实在是没有必要。
现实生活中，因小事酿成大祸也是经常有的。
　　为人诚实朋友多　　真正的朋友，讲究的是心灵的沟通。
无论是经常在一起，还是相隔天涯，在交往中都需要将心比心，诚信待人。
　　要得到朋友，必须首先使自己成为一个比较容易为人欣赏的人，这种欣赏包括的内容很多，最重
要的一条就是诚实，守信用。
《韩非子》中说：&ldquo;巧诈不如拙诚。
&rdquo;巧诈可能一时得逞，但时间一久，就露馅了；相反，拙诚是指诚心地做事，诚心地交友，尽管
可能在言行中表现出愚直，时间长了会赢得大多数人的爱戴。
韩非子的这句话是说，与其运用巧妙的方法来欺瞒他人，不如诚心诚意地来对待别人。
　　做人不可失去威信，交友不可失去信任，这是交友的一项重要原则。
　　诚实是做人的基本品质，是人们相互信赖和友好交往的基石。
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每个人都喜欢同诚实正派的人打交道，与诚实正派的人交往，因为这样可使朋友有安全感，不必心存
疑虑。
　　为人诚实表现在与朋友交往中，就是以诚相待，说实话，办实事，做老实人，对朋友不可虚情假
意，也不可口是心非：切忌对朋友施小心眼儿，耍小聪明。
　　为人诚实，就是要诚实地对待朋友，当朋友真诚地与你交往，关心你、爱护你的时候，你也以同
样的真诚，甚至更多的真诚去回报朋友。
　　&hellip;&hellip;
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