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内容概要

　　竞争席卷而来，企业突围在即！
营销管理人员不但要全面掌握市场趋势，更要有一定的能力来应付企业面临的种种问题。
如何提升整体竞争力？
如何在微利经营时代发掘市场的潜力？
如何应对市场的瞬息万变？
如何培育知名品牌？
实战销售的真谛在哪里？
本课程以营销制胜的五种能力为主线，运用大量案例详细讲解了五种能力的实践运用，帮助您提高营
销策划能力，轻松解决销售实战中的难题。
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第一讲 制胜营销概述
1.制胜营销的意义
2.什么是营销 
第二讲：营销的误区
1.营销的八大误区
2.总经理在营销中的作用
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3.服务过程的构成要素 
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1.公关与广告的关系
2.促销组合决策 
第十讲：能力五：抓住核心
1.营销与促销的要点分析
2.产品的生命周期
第十一讲：制胜营销总结
1.营销观点总结
2.制胜营销的核心
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