
第一图书网, tushu007.com
<<圆通的人际关系>>

图书基本信息

书名：<<圆通的人际关系>>

13位ISBN编号：9787900196811

10位ISBN编号：7900196811

版权说明：本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问：http://www.tushu007.com

Page 1



第一图书网, tushu007.com
<<圆通的人际关系>>

内容概要

　　讲师：曾仕强，中国式管理研究院院长，中国式管理之父，英国莱斯特大学管理学博士，美国杜
鲁门大学行政管理硕士；台湾兴国管理学院校长，台湾智慧大学校长，台湾交通大学教授；《成功》
杂志首席顾问，中国统一促进会理事长，被业界誉为：中国式管理大师、华人三大管理学家之一、被
《民生报》调查为交大最受学生欢迎的教授之一，生产力中心调查为最受企业界欢迎的十大名嘴之一
。

　　为什么要学习本课程：人际关系既复杂又很微妙，而这种复杂与微妙性，在中国文化背景下体现
的尤为突出。
对大多数人而言，人际关系无疑是件头痛但又不得不面对的问题。
如何吃透中国特殊的人际关系文化？
如何在当今复杂的人际依赖网络中做到轻松自如？
如何将人际关系能力演化为事业成功的法宝？
对每一个人特别是职场人士而言，是值得思考的。
中国式管理之父、中国式管理研究院院长曾仕强教授在本课程中立足于中国文化，全面解析了圆通人
际关系之道，以期帮助学员走出人际关系困境，提升个人交际魅力，促成事业成功。

　　本课程学习目标：认知中国特殊的人际关系文化；掌握搞好人际关系的要领；学会处理复杂人际
关系的技巧；掌握人际关系中的常见问题及处理方法；学会如何通过人际关系推动事业发展。

　　谁需要学习本课程：商务人士；企业各级管理者；政府领导、公职人员；其他职场人士；中国人
际关系文化研究者。
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2.人际关系的磁场论
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