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内容概要

讲师：尚致胜，全国唯一的一位获得神经语言程式学（NLP）鼻祖理查·班得勒博士亲授的“国
际NLP执行师”及“生涯设计工程学”和“说服工程学”等认证的著名培训讲师，“生命素质工程学
”的创始人，中国十大杰出培训师。
多次赴美国接受安东尼·罗宾、博恩·崔西、金克拉、汤姆·霍普金斯等国际大师的专业训练。
尚致胜老师培训及辅导过的国内外知名大中型企业已达数百家之多，如IBM、HP、MOTOROLA
、TCL、3COM、联想、华为、麦当劳、肯德基、可口可乐、百事可乐、中国电信、工商银行、万科
地产和各大保险公司等。
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