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内容概要

《成交！
》將幫助你真正地聆聽客戶，並以他們為優先。
這是贏得今日的複雜的客戶們的信任和生意所需要的。
從現在起，揮別「一張嘴走天下」的銷售時代；創造對談空間，讓顧客告訴你如何成交！
 這是本書的主旨所在。
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