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内容概要

身為業務員，為了提高成交率，你必須有辦法在適當時間見到有購買潛力的客戶，並且傳遞他們想聽
的訊息。

因此，你必須具備精闢的觀點、實證的概念、實用的工具與紮實的技巧，讓你藉由提供顧客無形價值
的觀念，創造出驚人的業績。

本書內容由多位擁有三十年以上的銷售管理專家與業務主管琢磨而成。
不論你的商品是低價位或高價位，賣的是產品或服務，屬於企業對企業的銷售，或企業對消費者的銷
售，本書所提供的實用銷售方法，將幫助你輕鬆開發新客戶、達成顧客需求、圓滿成交，進而提升業
績。
本書以著重績效的實用方式，幫助你成為銷售高手，並掌握以下銷售技巧：
透過調查、見面、探詢、使用、說服、成交等絕對成交銷售流程，輕鬆學會銷售技巧，創造高業績。

依照循序漸進的策略，成功應用銷售技巧。

透過與客戶互動的機會，提升客戶購買意願。

掌握開發潛在客戶的秘訣，擴大客源。

銷售技巧是可以培養的，精讀《成功銷售技巧 立即上手》，你可以學到關鍵的銷售方法與獨特創新的
策略，讓你能夠持續將潛在顧客轉換成真正的客戶，創造石破天驚的銷售業績。
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作者简介

比爾．布魯克（Bill Brooks）
比爾．布魯克被公認為最好的銷售書作者之一，他是布魯克集團（Brooks Group）的執行長，也是知
名的合格企管顧問，曾寫過十一本關於銷售與管理的書籍。
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