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内容概要

「任何業務機構的大將都不是天生的。
他們幾乎都是平常的銷售人員，經過訓練、改進才有今天。
要是這些人能學會一些簡單的原則，並且經常運用，他們的績效更會突飛猛進。
」卡內基訓練的「優勢銷售班」能幫勵你發現顧客的需求；如何處理相反意見；如何做好顧客關係；
如何成交等等。
卡內基訓練真的能幫助你更成功、更快樂。
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