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内容概要

　　「市場區隔」之經典著作，2007年最新修定版。
　　行銷手法日新月異，都只證明了市場區隔是對的！
　　「大眾行銷」神話破滅，人人都知道要「向對的人，說對的話」，當各種「市場區隔」的方法越
來越複雜的同時，正是該回到最基本的時刻。
　　大眾只是一種概念，只有定義明確的區隔，才是我們的目標！
不論你想推銷一種「和平」概念，還是為手工高級服飾店重新定位；只有利用區隔行銷，找出目標市
場的意見領袖，忘了亂槍打鳥的大眾行銷，才能精確瞄準，發揮行銷效率！
　　產品必須具有大眾吸引力才能成功？
最好的產品就能取得最大的市場占有率？
只要行銷做得好，什麼東西都能賣得掉？
當媒體分眾性質越演越烈，大眾行銷與傳統行銷資源，再也無法發揮將產品推向成功之路的作用，如
何才能精準區隔所屬市場，各個擊破？
　　《市場區隔實戰指南》精選十五個案例，從政治團體、執法單位、醫療機構，到大型汽車產業、
食品連鎖、模型嗜好等，針對不同的組織性質與行銷目的，根據事實打造縝密的行銷計畫，依受眾挑
選電視、雜誌、報紙等媒體，甚至善用網際網路或舞台劇等管道，充分發揮執行力，一舉囊獲目標市
場。
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