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内容概要

　　《銷售之神的99.5個解答》將提供99.5個在現實世界裡絕對行得通的答案，讓你銷售成功，鈔票入
袋！
　　74％業務員不知道他們的銷售情境、機會及銷售障礙是什麼，他們對於在什麼樣的場合，該說些
什麼，該做些什麼或該如何去做以影響銷售結果等等，都沒有最好的答案。
《銷售之神的99.5個解答》就有你不可不知的所有銷售解答。
　　沒有人喜歡被推銷，但大家都喜歡買東西，所以：　　贏得銷售最好的方法是什麼？
就是在你開始銷售前，先跟你的顧客變成朋友。
　　贏得銷售最好的方法是什麼？
就是在你開始銷售前，先找出你跟顧客之間的共同點。
　　贏得銷售最好的方法是什麼？
就是問一些同時能引出需求和動機的聰明問題。
　　贏得銷售最好的方法是什麼？
就是創造一個人們會想買東西的氛圍。
　　銷售的意義，簡單的說，就是工作。
　　銷售的意義，精確的說，就是努力工作。
　　把書中的答案拿到街上去現學現賣，就可以換成白花花的銀子進來！
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